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É com imenso prazer que 
apresentamos mais uma 
edição da Revista Valo-
rize os Negócios Locais, 

uma publicação feita em parceria 
com a Acimacar e dedicada a enalte-
cer e fortalecer o tecido empresarial 
de Marechal Cândido Rondon. Na 
Editora O Presente Especiais, temos 
o compromisso de promover a valo-
rização dos empreendimentos locais, 
destacando a essência e o potencial 
únicos que cada ne-
gócio oferece.

Neste momento 
desafiador, onde a 
resiliência e a adap-
tabilidade se tor-
naram essenciais, é 
fundamental reco-
nhecer o papel fun-
damental dos negó-
cios locais. São eles 
que acrescentam cor, 
diversidade e identi-
dade às nossas ruas 
e bairros, gerando 
empregos, impulsio-
nando a economia e contribuindo 
para o desenvolvimento sustentável 
do nosso município.

Cada loja, restaurante, ateliê ou 
empresa familiar tem uma história 
a ser contada, um produto especial a 
ser compartilhado e um atendimen-
to único a oferecer aos seus clientes. 
Essa singularidade é o que nos ins-
pira e motiva a dedicar esta revista 
a destacar esses empreendimentos, 
promovendo o consumo consciente e 

incentivando todos a prestigiarem o 
que é produzido e ou comercializado 
em nosso próprio quintal.

Além de ser uma forma de fomen-
tar a economia local, valorizar os 
negócios do nosso município é tam-
bém uma maneira de construir la-
ços mais fortes entre os habitantes. 
Ao escolher comprar em Marechal 
Cândido Rondon, estamos investin-
do não apenas em produtos e servi-
ços, mas também na nossa própria 

comunidade, forta-
lecendo vínculos e 
criando um ambien-
te mais colaborativo 
e solidário.

Nesta edição, 
apresentamos os es-
forços dos nossos em-
presários, entrevistas 
com empreendedores 
visionários, dicas 
para impulsionar 
os negócios locais e 
muito mais. Espera-
mos que cada pági-
na desta revista seja 

um convite para descobrir e apoiar 
os talentos que fazem parte do nosso 
cenário empreendedor.

Agradecemos a todos os leitores 
por se unirem a nós nesse movi-
mento de valorização dos negócios 
locais. Juntos, podemos fazer a dife-
rença e fortalecer as bases da nossa 
comunidade.

Boa leitura e que esta edição os 
inspire a valorizar e apoiar ainda 
mais os negócios locais!

Prezados leitores,

Além de ser uma 
forma de fomentar 

a economia 
local, valorizar 
os negócios do 

nosso município 
é também uma 

maneira de 
construir laços mais 

fortes entre os 
habitantes
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Marechal Cândido Rondon, devi-
do à sua localização estratégica 
próxima a municípios como 

Toledo, Palotina, Guaíra, Mercedes, Quatro 
Pontes, Nova Santa Rosa, Pato Bragado, En-
tre Rios do Oeste, Santa Helena, entre ou-
tros, conquista consumidores que buscam 
negócios locais. Essa vantagem atrai empre-
sas de grande porte com atuação regional, 
tornando a região um mercado consumidor 
relevante. A Acimacar desempenha um pa-
pel fundamental no cenário empresarial lo-
cal, promovendo campanhas de vendas que 
atraem consumidores de outras localidades.

Campanhas
Em 2023 já ocorreram três campanhas - 

Dia das Mães, Dia dos Pais e Dia das Crian-
ças - distribuindo R$ 200 mil em vales-com-
pras e beneficiando 500 consumidores. Para 
o final do ano, haverá a campanha “Natal 
Sempre Presente”, sorteando mais R$ 200 
mil em vales-compras, contemplando ou-
tros 500 consumidores. 

O presidente da Associação Comercial e 
Empresarial, Paulo Adriano Grenzel, desta-
ca que essas ações impulsionam as empre-
sas participantes e aumentam as chances 
de ganho. Ele observa que após os sorteios 
houve um impacto significativo nas vendas 
locais, chegando a gerar 3,5 vezes o valor do 
vale em novas vendas. Se as tendências per-
sistirem, as campanhas terão movimentado 
R$ 1,4 milhão em novas vendas durante 
2023 e início de 2024.

A Acimacar não se limita apenas a cam-
panhas para incentivar as empresas locais. 
Diversas ações, especialmente voltadas 
para a sustentabilidade e responsabilida-
de social, estão em curso. Um exemplo é a 
realização de uma palestra focada no ESG 
(Environmental, Social and Governance), 
que aborda a responsabilidade social, am-
biental e de governança nas empresas. Para 
Grenzel, a implementação dessas práticas é 
crucial, pois pesquisas indicam que cerca de 
1/3 dos consumidores preferem comprar de 
empresas que possuem esse diferencial.

Somos Agro
A força das empresas rondonenses pode 

ser medida pelo alto número de ofertas de 
emprego na comunidade. “Nossa vocação 
é e sempre foi voltada para o agro, e quan-

É essencial que as empresas locais disputem 
neste mercado, oferecendo produtos de qualidade e 
buscando competitividade tanto local quanto global.

Polo regional de economia  
e desenvolvimento

Acimacar lidera iniciativas que ampliam o alcance do mercado local, 
fortalecendo a região como polo comercial e industrial

MARECHAL CÂNDIDO RONDON: 

do temos um momento difícil nesse setor, 
nossa economia percebe uma retração na-
tural. No entanto, com a diversificação das 
atividades em toda a nossa região, com um 
crescimento expressivo na produção de pro-
teína animal, temos uma nova realidade na 
geração de receitas na agricultura, não fican-
do exclusivamente voltada à produção de 
grãos”, pontua Grenzel.

A diversificação agrícola em Marechal 
Cândido Rondon destaca-se como um pilar 
para sua referência regional. Grenzel enfati-
za que essa diversificação não apenas atrai 
consumidores de diferentes mercados, mas 
também amplia as oportunidades de negó-
cios. Tradicionalmente, o Brasil exportou 
commodities, resultando em pouco valor 
agregado aos produtos. Contudo, essa dinâ-
mica está mudando e o país está se desta-
cando como produtor global de alimentos. 
Uma pesquisa recente comprovou o po-
tencial agrícola da região, revelando que as 
maiores cooperativas agrícolas do mundo 
estão situadas no Oeste do Paraná.

O POD
O Programa Oeste em Desenvolvimen-

to (POD) ressalta a importância da pesqui-
sa regional sobre o perfil de emprego na 
região. Esta pesquisa revelou que 42% dos 
empregos em Marechal Rondon estão na in-

dústria, evidenciando a mudança no perfil 
do emprego devido à modernização e aos 
investimentos industriais locais. Além dis-
so, destaca-se a escassez de mão de obra em 
praticamente todos os setores. O crescimen-
to, a diversificação e o empreendedorismo 
na região resultam em mais de 300 vagas 
diárias anunciadas pela Agência do Traba-
lhador, com dificuldades significativas de 
preenchimento.

Desafios
Os desafios persistem, apesar do au-

mento do empreendedorismo local. En-
carar o mercado global é crucial, consi-
derando o constante influxo de produtos 
de origem nacional e internacional na ci-
dade. É essencial que as empresas locais 
participem deste mercado, oferecendo 
produtos de qualidade e buscando com-
petitividade tanto local quanto global. É 
vital que os empresários compreendam 
o mercado consumidor, promovam seus 
produtos e dominem as técnicas de di-
vulgação para facilitar sua aquisição. A 
pandemia redefiniu os cenários comer-
ciais, impulsionando tecnologias para 
vendas remotas e ampliando os meios 
on-line para cursos e eventos. Enxergar 
oportunidades na crise é fundamental 
para o sucesso.

Compromisso
Grenzel relata o compromisso da Acima-

car com seus associados. “Enquanto entida-
de de classe, temos o compromisso em fo-
mentar a economia, promover o crescimento 
e desenvolvimento dos negócios, treinar e 
capacitar pessoas para abastecer nosso mer-
cado de trabalho e garantir a representati-
vidade de nossos associados. São 55 anos 
de história completados em abril de 2023, 
sempre com esse compromisso. Temos hoje 
2.170 associados que utilizam diariamente 
nossos serviços com valor e qualidade dife-
renciados e atendimento humanizado. Dei-
xamos um convite especial a todos que ainda 
não conhecem a Acimacar, para tornarem-se 
parte dessa história”, finaliza.

Paulo Adriano Grenzel, presidente 
da Acimacar
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A Associação Comercial e Em-
presarial de Marechal Cândi-
do Rondon (Acimacar) celebra 

um momento marcante em sua história, 
completando 55 anos de existência. Fun-
dada em 07 de abril de 1968 por um gru-
po visionário de empresários, a entidade 
foi estabelecida com o propósito claro 
de defender os interesses da classe em-
presarial e impulsionar o crescimento e 
desenvolvimento do município. Seu reco-
nhecimento como Entidade de Utilidade 
Pública pela Lei Municipal nº 481, de 13 
de dezembro de 1968, evidencia seu pa-
pel fundamental desde sua origem.

Orgulho
“Alcançar essa marca de 55 anos é mo-

tivo de grande orgulho. A Acimacar tem 
sido fundamental para o desenvolvimen-
to econômico da região, fornecendo su-
porte e oportunidades essenciais para os 
empresários locais”, destaca Marcelo José 

Ewerling, gerente executivo da entidade.
A Acimacar congrega mais de 2.150 

associados, representando todos os seto-
res da atividade econômica local, desde 
comércio, indústria, agronegócio, presta-
dores de serviços e profissionais liberais. 
Sua expressiva presença é reconhecida 
como a maior associação per capita do Es-
tado do Paraná, refletindo o engajamento 
e o alcance da entidade em relação ao nú-
mero de habitantes e empresas instaladas 
na região.

Progresso
Sem fins lucrativos, a Acimacar é ge-

rida por uma diretoria eleita que atua de 
forma voluntária. Sua missão primordial 
é defender os interesses de seus associa-
dos, além de prestar serviços essenciais 
para o desenvolvimento das empresas 
filiadas.

Ao longo dos anos, a entidade teve um 
papel expressivo no progresso da comu-

nidade local, partici-
pando ativamente não 
apenas em questões 
relacionadas às ativida-
des empresariais, mas 
também em iniciativas 
de cunho social. Sua 
presença foi crucial em 
praticamente todas as 
grandes realizações re-
gistradas em Marechal 
Cândido Rondon.

Com credibilidade 
junto aos órgãos mu-
nicipais e estaduais, a 
Acimacar se consoli-

dou como uma das entidades mais atuan-
tes e influentes da região Oeste do Paraná. 
Seu compromisso com a comunidade em-
presarial se traduz em apoio a ações co-
munitárias, incentivo ao desenvolvimen-
to local e na prestação de serviços aos 
associados, representando fielmente os 
interesses do empresariado rondonense.

A entidade se destaca na promoção do 
crescimento empresarial local, oferecen-
do uma gama diversificada de serviços, 
desde capacitação e orientação até a con-
cepção de campanhas que impulsionam 
o comércio local.

“Nossas campanhas têm sido um di-
ferencial, conectando consumidores e 
empresas, estimulando o comércio local 
e impulsionando o desenvolvimento eco-
nômico sustentável”, destaca Marcelo.
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ACIMACAR COMEMORA 55 ANOS 
promovendo crescimento local  
e sendo pilar da comunidade de 

Marechal Cândido Rondon

Conselhos
Além disso, a Acimacar é reco-

nhecida pelos fortes conselhos que 
integram sua estrutura, como o Co-
jem e Conselho da Mulher Empre-
sária, participantes ativos das ações 
na comunidade. Os diversos núcleos 
setoriais criados dentro da Acima-
car, também são fundamentais para 
unir empresas e profissionais do 
mesmo setor, permitindo um cresci-
mento conjunto.

“Completando 55 anos, reafir-
mamos nosso compromisso com a 
comunidade empresarial, consoli-
dando-nos como uma entidade es-
sencial para o desenvolvimento eco-
nômico local”, conclui Marcelo.









A presença de uma 
assessoria jurídi-
ca especializada é 

um esteio fundamental para 
o sucesso e a segurança de 
uma empresa. Indianara 
Lopes Schumacher e Chris-
tian Guenther, advogados  
com escritório em Marechal 
Cândido Rondon e Toledo, 
ressaltam a importância cru-
cial desse suporte para o bom 
funcionamento e a proteção 
dos interesses empresariais.

Segundo Indianara, a 
assessoria jurídica espe-
cializada abrange diversas 
áreas, visando proteger os 
interesses da empresa. “Des-
de a análise minuciosa das 
conformidades legais até a 
elaboração de contratos, proteção da pro-
priedade intelectual e orientação sobre as 
operações legais, sua função é prevenir 
litígios e garantir que a empresa opere 
dentro dos parâmetros legais”, informou.

E muitos são os desafios e as questões 
legais resolvidas com a ajuda de advoga-
dos. “Diariamente, empresas enfrentam 
desafios legais. Dois exemplos comuns 
destacados são a proteção do segredo 
industrial e o cumprimento das leis tra-
balhistas. A assessoria jurídica oferece 
orientações para proteger projetos sigilo-
sos, por meio de contratos de confiden-
cialidade, e garante o cumprimento das 
leis trabalhistas, evitando possíveis pro-

cessos e prejuízos”, destacou Christian.
No que se refere a prevenção de lití-

gios e a estabilidade empresarial, Chris-
tian é enfático em afirmar da importância 
da assessoria jurídica. “A assessoria jurí-
dica preventiva é essencial para evitar lití-
gios e problemas legais. Ao cuidar da pro-
teção de informações sensíveis e garantir 
a conformidade com as leis trabalhistas, 
evita-se prejuízos que podem abalar a 
credibilidade da empresa e resultar em 
processos legais”, pontuou.

E mais benéfico ainda é ter uma equi-
pe de advogados trabalhando em favor 
das empresas. Ressalta Indianara que 
quando as empresas têm a possibilida-

de de contratar um escritório 
de advogados especializa-
dos em diversas áreas, ficará 
mais tranquila quanto aos  
contratos a serem feitos, a le-
gislação trabalhista e tributá-
ria, bem como,  regulamenta-
ções específicas do setor. Ter 
um time trabalhando para a 
empresa oferece vantagens 
significativas. Além da segu-
rança nas negociações con-
tratuais, a economia gerada 
pela prevenção de litígios e 
a correção de padrões evitam 
despesas judiciais e reforçam 
a postura ética da empresa”, 
enfatizou.

Os profissionais Indiana-
ra Lopes Schumacher e Ch-
ristian Guenther enfatizam 

a importância estratégica da assessoria 
jurídica especializada para o mundo em-
presarial. E destacam que a contratação 
torna-se um investimento vital para a es-
tabilidade, segurança e crescimento con-
tínuo das empresas.
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A diversidade de produtos para cães e ga-
tos tem crescido ano após ano, e as lojas es-
pecializadas em Marechal Cândido Rondon 
estão comprometidas em promover o bem- 
estar e a saúde dos animais de estimação.

Jairo Genz, da Starnuti Produtos Agro-
pecuários, destaca: “Observando pelo as-
pecto comercial, a variedade de produtos 
nos ajuda a atender uma gama maior de 
consumidores, com necessidades diversas 
e de diferentes classes sociais. Temos per-
cebido que os tutores estão cada vez mais 
preocupados em oferecer alimentos de 
qualidade e suplementos vitamínicos, vi-
sando garantir a qualidade de vida e a lon-
gevidade de seus pets.”

Ele ressalta a importância das lojas fí-
sicas especializadas: “Na maioria dos ca-
sos, ao explicar as características físicas do 

animal, como porte e pelagem, já podemos 
identificar a melhor opção de alimentação 
para ele. Em situações específicas, sabemos 
quando é necessário suplementar ou mes-
mo trocar o alimento utilizado. Comprar na 
loja física se torna um grande diferencial, 
permitindo uma compra mais precisa para 
seu pet.”

Para Jairo, essa diversidade não ape-
nas atende às demandas dos clientes, mas 
também permite uma abordagem mais 
personalizada para cada animal, contri-
buindo para uma vida mais saudável e 
feliz para os pets. As lojas especializadas 
não só oferecem produtos, mas também 
orientação especializada, possibilitando 
aos tutores a melhor escolha para garantir 
o bem-estar e a saúde de seus companhei-
ros de quatro patas.

Pets: bem-estar e saúde em foco

ASSESSORIA JURÍDICA especializada: 
protegendo empresas e interesses

A assessoria jurídica 
preventiva é essencial 
para evitar litígios e 

problemas legais
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Manter a competitividade na pro-
dução agrícola na nossa região requer a 
adoção de estratégias e tecnologias de 
gestão mais eficientes. “Não basta apenas 
semear e esperar pela chuva; é necessá-
rio investir no solo e nas novas tecnolo-
gias emergentes que apoiam a melhoria 
da produtividade”, destaca o engenheiro 
agrônomo Jullian Stülp.

Jullian enfatiza que a água é um fator 
essencial para toda a cadeia agrícola. “No 
entanto, para garantir sua eficiência, é 
essencial um manejo integrado: técnicas 
de conservação e cobertura do solo, além 
de menos burocracia para obter autoriza-
ções ambientais visando a captação de 

marrons predominarão, com texturas em-
borrachadas e projetadas, simulações de 
pedra”, cita.

A tecnologia é uma aliada constante 
nesse cenário. As tintas evoluem com es-
tudos e inovações, garantindo qualidade 
e resistência, especialmente em marcas 
tradicionais. Karine destaca o poder de 
impermeabilização das tintas emborra-
chadas e suas variações entre marcas.

Quanto à durabilidade, as melhores 
marcas apresentam um intervalo de 4 a 
5 anos, dependendo da cor utilizada. To-
nalidades claras têm maior durabilidade, 
absorvendo menos raios UV.

Karine aponta também para uma mu-
dança no processo de produção das tin-
tas, visando a sustentabilidade. A base 
de água é predominante atualmente, até 
mesmo nos esmaltes sintéticos, reduzin-

do o odor, tornando-se menos inflamá-
veis e mais acessíveis.

A empresária destaca o impacto das 
tintas na renovação dos ambientes, crian-
do espaços confortáveis e acolhedores. 
“Pintar é renovar, criar um ambiente 
novo”, enfatiza Karine, ressaltando a in-
fluência das tintas na sensação de confor-
to e aconchego dentro dos imóveis.

Tendências e inovações: 
cores e texturas no 
mundo das TINTAS

água e facilitar a irrigação. Na produção 
agropecuária, recomenda-se o uso da 
cisterna para limpeza, reservando o poço 
artesiano apenas para a dessedentação 
animal”, ressalta.

Ele cita tecnologias já disponíveis para 
nossos agricultores. “Os drones são funda-
mentais na agricultura. Na pulverização, 
evitam danos às plantas e a compactação 
do solo. Para mapeamentos, identificam 
pragas, doenças e deficiências nutricio-
nais, permitindo aplicações localizadas e 
economizando recursos financeiros.”

Outro ponto abordado pelo profissio-
nal são as tecnologias de irrigação para 
melhor aproveitamento da água. “Esse 

sistema proporciona maior autonomia 
na gestão dos cultivos, desde o momen-
to de plantio até as tomadas de decisão. 
O pivô central é amplamente difundi-
do, mas há opções, como o gotejamento 
subterrâneo, mais eficientes na absorção 
pela planta e com menor necessidade de 
vazão. No entanto, o entrave ainda é a bu-
rocracia estatal.”

Apesar dos avanços, há desafios a se-
rem superados. Jullian acredita que a ca-
pacitação é crucial para vencer a resistên-
cia às novas tecnologias, destacando que 
a geração mais jovem é mais propensa a 
absorver essas inovações.

O Engenheiro Agrônomo destaca a 
importância da ciência e pesquisa no se-
tor. “Destaco avanços como bioinsumos, 
manejo integrado de pragas e doenças, 
conservação do solo, e o uso de equipa-
mentos de alta tecnologia, além da ne-
cessidade de maior comunicação entre 
entidades, universidades e institutos de 
pesquisa para impulsionar os avanços 
tecnológicos.”

Ele enfatiza a relevância das novas 
tecnologias e técnicas na agricultura, re-
conhecendo o papel essencial da ciência 
e da capacitação para o avanço sustentá-
vel e rentável do setor.

AGRICULTURA mais eficiente  
com novas tecnologias

Karine Helbing Vitt, sócia-pro-
prietária da Laborde Tintas, re-
vela as transformações no uni-

verso das cores e texturas para o próximo 
ano. Em 2023, tons vibrantes dominaram 
os interiores, como a Vining Yvi da Ren-
ner e Calcita Alaranjada da Suvinil, conta 
Karine.

Entretanto, para 2024, uma mudança 
se avizinha. Karine destaca a transição 
para cores mais suaves, uma tendência 
unificada entre as indústrias. Catálogos 
sugerem nomes como conforto, bem-es-
tar e silêncio para as paletas vindouras.

Além das cores, os acabamentos e 
texturas também evoluem. “O cimento 
queimado, por exemplo, assume uma 
versão mais sofisticada, incluindo efeitos 
perolizados, mármores e tons de pedra. 
Externamente, os tons cinza azulado e 
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O presidente da Sicredi Alian-
ça PR/SP, Fernando Barros  
Fenner, destaca o impacto e os 

papéis fundamentais das cooperativas de 
crédito no desenvolvimento das comuni-
dades em que estão inseridas. Fenner res-
salta o DNA das cooperativas, enraizado 
na proximidade com as comunidades.

Para alcançar seus propósitos as coo-
perativas de créditos possuem a capaci-
dade de compreender as necessidades 
locais. “A administração próxima possibi-
lita a elaboração de produtos financeiros 
personalizados, atendendo às demandas 
específicas de cada comunidade. Esse di-
ferencial se destaca frente as instituições 
financeiras tradicionais, pois as coopera-
tivas possuem uma gestão local que com-
preende e atende de forma mais eficiente 
às necessidades locais”, afirma.

Inclusão
O presidente da Sicredi ressalta o pa-

pel ativo das cooperativas na inclusão 
financeira, citando a agenda do Banco 
Central que reconhece as cooperativas 
de crédito como parceiras cruciais nesse 
aspecto. Ele enfatiza o alcance da Sicredi, 
que, por exemplo, beneficia mais de 200 
cidades no Brasil, proporcionando acesso 
a serviços bancários em localidades mui-
tas vezes desassistidas por outras institui-
ções. “Muitas cidades não teriam sequer 
uma agência financeira instalada, não 
fosse a presença do cooperativismo, como 

Em um mercado em constante evolu-
ção, a escolha da cor da tinta e do material 
utilizado na pintura de imóveis assume 
uma dinâmica cíclica. O que é tendência 
hoje pode ser substituído por algo novo 
amanhã, redefinindo os catálogos das 
preferências em tintas.

Segundo Cesar Roberto Byhain, da 

Cesar Tintas, empresário  no ramo de tin-
tas, os tons neutros como marrom e cin-
za assumem o protagonismo nas vendas 
atuais. Por trás dessa preferência, há um 
conceito importante: as cores claras ten-
dem a ampliar espaços, enquanto tons 
mais escuros podem conferir a sensação 
de redução dos ambientes.

“O cliente ao esco-
lher uma cor clara para a 
sua casa busca expandir 
visualmente o ambien-
te. Já as cores escuras 
podem criar uma sen-
sação de menor espaço”, 
explica Cesar, destacan-
do a importância dessa 
escolha para a percep-
ção de amplitude nos 

espaços residenciais.
Dentro das tendências modernas, ga-

nham destaque o “cimento queimado” e 
o “emborrachado”. “O primeiro, aplicado 
internamente, confere um toque contem-
porâneo ao ambiente. Já o segundo, mais 
comumente utilizado em áreas externas, 
oferece uma durabilidade notável e pro-
teção adicional às paredes, atuando como 
uma barreira contra infiltrações e certas 
fissuras”, informou.

Ao investir nessas novas tendências, 
os consumidores visam não apenas esté-
tica, mas também funcionalidade e prote-
ção para suas propriedades. As escolhas 
de cores e materiais não apenas refletem 
a estética desejada, mas também refletem 
a preocupação com a durabilidade e ma-
nutenção das estruturas.

o da Sicredi. Aqui na nossa região temos 
exemplos disso”, destacou.

Fortalecimento
A sinergia entre a força da cooperativa 

e a comunidade é um ponto-chave. Fen-
ner destaca a interdependência: uma coo-
perativa forte fortalece a comunidade e vi-
ce-versa. Para ele, o papel da cooperativa 
não é apenas estar presente, mas ser um 
agente de fortalecimento, impulsionando 
a comunidade e, por consequência, a pró-
pria cooperativa. “Digo da importância de 
termos comunidades fortes para susten-
tar uma cooperativa robusta, buscando 

o comprometimento mútuo para o cres-
cimento. A Sicredi desenvolve uma série 
de programas de educação financeira, in-
clusive tendo sido reconhecida por levar o 
tema a mais de 60% dos projetos de edu-
cação financeira em todo o Brasil durante 
a última Semana Nacional de Educação 
Financeira, recebendo elogios do Banco 
Central pelo impacto positivo por estar 
contribuindo significativamente para a 
conscientização financeira em diversas 
faixas etárias”, pontuou.

Equilíbrio
Fernando Barros Fenner enfatiza a ne-

cessidade de um equilíbrio econômico 
para promover o desenvolvimento social. 
Ele ressalta que uma cooperativa finan-
ceiramente estável pode desempenhar 
um papel crucial no desenvolvimento 
social, apoiando e protagonizando pro-
jetos que impulsionam o progresso das 
comunidades.

Com uma visão clara sobre o papel 
das cooperativas, Fernando Barros Fenner 
reforça o compromisso da Sicredi Aliança 
PR/SP em impulsionar não apenas ser-
viços financeiros, mas também o desen-
volvimento sustentável e a educação fi-
nanceira, construindo comunidades mais 
fortes e resilientes. “Queremos fortalecer 
as comunidades locais, oferecer soluções 
financeiras personalizadas e programas 
educacionais que impulsionam o desen-
volvimento sustentável”, concluiu.

PINTURAS IMOBILIÁRIAS: 
Qual cor escolher?

COOPERATIVAS DE CRÉDITO 
funcionam como pilares da economia local



Uma boa gestão jurídica den-
tro da sua empresa é um fator 
fundamental e essencial para o 

sucesso. Tratar a assessoria jurídica em-
presarial como um artigo de luxo ou acio-
ná-la apenas quando o problema parece 
intransponível deve ser considerado coi-
sa do passado. As palavras-chaves são 
agir preventivamente! 

Grandes mudanças estão sempre 
acontecendo no vasto mundo jurídico e 
empresarial, e essas mudanças trazem 
complexidades ao dia a dia das empre-
sas, que precisam agir de acordo com as 
normas legais para evitar problemas.

Muitas vezes deixada de lado pelas 
empresas, a assessoria jurídica contem-
pla uma política de redução e prevenção 
de riscos, e com isso simplifica, agiliza e 
disponibiliza opções aos empresários que 
precisam agir. Isso porque, uma assesso-
ria jurídica bem estruturada trará auxílio 
técnico prevenindo a ocorrência de litígios 
com fornecedores, clientes e funcionários 
da empresa. 

Diversas áreas
A assessoria jurídica pode ser aplica-

da em diversas áreas empresariais, tais 
como trabalhista, contratual, tributária, 
societária, consumidor, propriedade inte-
lectual, participação em licitações entre 
outras. Neste artigo, o foco será na área 
contratual e trabalhista, que são duas das 
principais áreas de atenção dentro de 
uma empresa.

Mas, em que consiste a assessoria 
jurídica empresarial? Em primeiro lugar, 
precisamos abandonar a crença de que 
o advogado deve ser procurado apenas 
quando o problema já existe ou já virou 
um processo judicial. A assessoria jurídi-
ca busca exatamente o contrário: evitar 
que as demandas que podem ser resolvi-
das de maneira simples se tornem litigio-
sas, ou tragam problemas no futuro.

O principal objetivo é impedir que a 

empresa tenha problemas legais a cur-
to, médio e longo prazo, envolvendo de-
mandas existentes, tais como processos 
já em andamento e prevenindo o surgi-
mento de novas demandas judiciais ou 
extrajudiciais com a prevenção através 
de análise de contratos que são firmados 
com fornecedores, clientes e funcioná-
rios, revisão de políticas internas e até na 
efetiva aplicação de todas as exigências 
impostas pelas leis trabalhistas dentro da 
empresa.

Contratos
No segmento dos contratos, a asses-

soria de prevenção focará na análise, 
revisão e elaboração de contratos. Uma 
análise minuciosa dos contratos colocará 
a salvo todos os interesses e expectativas 
da empresa no negócio jurídico que está 
sendo formalizado. O advogado neste 
caso, irá apontar cláusulas importantes 
que devem ser consideradas antes de 
fechar um negócio com fornecedores ou 
clientes, visando sempre proteger os inte-
resses da empresa. A revisão contratual 
identificará possíveis brechas ou riscos, 
evitando que o empresário aceite cláu-
sulas abusivas presentes no contrato e 
que devem ser retificados antes de sua 
formalização. 

No mundo dos negócios, clareza e se-
gurança são indispensáveis, e a presença 
de um advogado na elaboração e revisão 
destes contratos trará este conforto ao 
empresário. A assessoria passa a ser um 
investimento à empresa, pois contratos 
bem redigidos e revisados ajudam a pro-
teger os interesses da empresa e evitar 
litígios futuros na relação firmada, contri-
buindo para a construção segura das re-
lações comerciais.

Já no cenário trabalhista, a complexi-
dade das leis pode trazer desafios. Com a 
presença de uma boa assessoria especia-
lizada, as empresas conseguem entender 
e adotar abordagens e posicionamentos 

de acordo com as normas vigentes, evi-
tando processos e proporcionando um 
ambiente ainda mais seguro para os fun-
cionários e para a empresa. 

Conformidade legal
A assessoria pode atuar no cumpri-

mento das leis trabalhistas dentro das 
empresas para que tudo se alinhe em 
conformidade legal, bem como, na ela-
boração e revisão de documentos refe-
rentes ao contrato de trabalho, gestão de 
conflitos, treinamentos, avaliação de ris-
cos e na representação legal da empresa 
diante de possíveis litígios judicias, além 
de prestar orientações sobre demissões, 
horas extras, férias e outros aspectos re-
lacionados a relação de emprego.

ASSESSORIA JURÍDICA PREVENTIVA: 
uma contribuição essencial para o êxito empresarial

Vantagens
Frente a todo o contexto apresen-

tado, fica claro que só existem vanta-
gens na assessoria jurídica especiali-
zada para sua empresa. Dentre essas 
vantagens estão a segurança para 
negociações e para tomada de deci-
sões, prevenção de litígios, economia 
com possíveis honorários decorrentes 
de processos judiciais, minimização 
de prejuízos decorrentes de relações 
comerciais mal elaboradas, segurança 
nas relações de emprego, entre outros 
inúmeros fatos que podem ser preve-
nidos por um profissional capacitado.

O custo de uma assessoria de 
qualidade para sua empresa torna-se 
muito menor do que qualquer custo 
pecuniário relativo a multas contra-
tuais e indenizações, mostrando que, 
diferente do pensamento ultrapassa-
do de que não é necessária a pre-
sença de um advogado na empresa, 
a contratação de uma assessoria se 
mostra um passo a mais ao caminho 
da próspera lucratividade da empresa, 
afastando reveses do seu negócio.
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A evolução nos comportamentos dos 
consumidores têm impulsionado os em-
presários a repensarem e modernizarem 
suas empresas para se alinharem à reali-
dade contemporânea. Edilson Marcon, 
da Livraria Nota 10, destaca os desafios 
enfrentados pelas livrarias físicas diante 
da concorrência digital, destacando um di-
ferencial marcante nas cidades.

“Buscamos nos diferenciar por meio 
do atendimento. Embora também utiliza-
mos os meios digitais para divulgação, é 
na parceria com as indústrias fornecedo-
ras que garantimos os melhores produtos 
e preços aos clientes”, enfatiza Edilson. Ele 
complementa: “Nas lojas físicas, os clien-
tes encontram as mais recentes novidades 
e lançamentos de mercadorias e produtos”.

Para Edilson, o papel das livrarias físi-
cas vai além de ser um simples expositor 
de produtos. “Aqueles que fazem compras 
em livrarias físicas certamente se deparam 
com um mix de livros atualizados e ma-
teriais verdadeiramente novos. Aqui, não 
vendemos produtos que já foram abertos”, 
destaca.

No esforço para atrair clientes, as livra-
rias físicas investem em um atendimento 
presencial diferenciado. “Mostramos os 
produtos aos clientes, esclarecemos suas 
dúvidas. Eles podem ter certeza de que tudo 
o que vendemos representa o que há de 
mais moderno no setor”, conclui Edilson.

Fazendo parte do projeto de  
expansão dos seus negócios e 
da sua área de atuação, a Coo-

perativa Agroindustrial Copagril adqui-
riu, neste mês de dezembro, a unidade de 
Cianorte-PR do Supermercado Paraná.

O anúncio foi feito no dia 12 de de-
zembro pelo diretor-presidente, Eloi 
Darci Podkowa, em nota conjunta com 
os proprietários do estabelecimento, Ál-
varo Machado da Luz, Rodrigo Macha-
do da Luz e Leila Maria Tonello Macha-
do da Luz.

A partir desta aquisição em Cia-
norte, a Copagril passa a ter uma rede 
com sete supermercados. São dois em 
Marechal Cândido Rondon-PR, um em 
Guaíra-PR, um em Nova Santa Rosa-PR, 
um em Novo Sarandi-PR e outro em El-
dorado, no Mato Grosso do Sul. 

Conforme o diretor- presidente, o in-
vestimento realizado pela Copagril visa 
ao crescimento da cooperativa. “Esta-
mos dando passos consistentes em di-
reção ao crescimento da nossa coopera-
tiva, conforme preconizamos em nosso 
planejamento estratégico. E a aquisição 
do estabelecimento em Cianorte vem 
para somar, gradativamente, com nos-
sos resultados futuros”, enfatiza.

O estabelecimento
O Supermercado Paraná estava em 

funcionamento em Cianorte desde o 
ano de 2014 e, a partir do mês de janei-
ro de 2024, passará a ser mais uma uni-
dade do Supermercado Copagril.

O estabelecimento adquirido pela 
Cooperativa conta com cerca de 3,5 mil 
metros quadrados somente para área 
de vendas, em uma construção de apro-
ximadamente 7 mil metros quadrados.

É um espaço amplo, moderno e bem 
localizado, em uma avenida com gran-
de movimentação. O local possui, ain-
da, estacionamento com 224 vagas.

Cianorte
Cianorte é uma cidade conhecida 

como a Capital do Vestuário, devido ao 
grande número de indústrias de con-
fecção e marcas de roupas, que passa 
de 500 unidades, além de ter dois sho-
ppings atacadistas de confecções. Com 
população estimada em 82 mil pessoas, 
possui grande demanda de itens de va-
rejo supermercadista. 

A cidade conta com aeroporto, três 
universidades, três hospitais, bem 

como várias indústrias nos segmentos 
de alimentos, proteína animal, baterias 
e barcos, além de estar instalada no 
município uma das maiores distribui-
doras de combustíveis do país.

Marechal Rondon
No município de Marechal Cândi-

do Rondon, a Copagril está realizando 
investimentos da ordem de R$ 25 mi-
lhões visando à ampliação do Super-
mercado Copagril II, localizado na Ave-
nida Rio Grande do Sul.

A obra que terá início ainda no mês 
de dezembro de 2023 garantirá a am-
pliação da estrutura do supermercado, 
que passará de 2.861m² para 5.891m². 
Ela abrange a modernização do layout 
interno e externo, ampliação da área de 
loja e também do estacionamento.

“Com esta ampliação e melhorias, 
vamos garantir mais conforto e qua-
lidade no atendimento aos nossos 
clientes de Marechal Cândido Rondon”, 
conclui Eloi Podkowa, reforçando o 
compromisso da Copagril com a inova-
ção e com a excelência no atendimento 
em todos os seus empreendimentos da 
Cooperativa.

A partir desta aquisição 
em Cianorte, a Copagril 

passa a ter uma rede com 
sete supermercados

LIVRARIAS 
FÍSICAS: 

atendimento 
personalizado

COPAGRIL adquire 
supermercado na cidade 

de Cianorte
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Iniciar um novo empreendimento 
demanda não apenas coragem, 
mas também um conjunto sólido 

de passos estratégicos. Do planejamen-
to à execução, cada etapa na abertura de 
uma empresa é crucial para o sucesso a 
longo prazo. De acordo com o empresário 
e contador Renato Nobre, as orientações 
essenciais para quem está prestes a em-
preender são as seguintes:

Pesquisa e Planejamento:
A pesquisa de mercado é o alicerce. 

Entender a viabilidade do negócio é pri-
mordial. Desenvolver um plano de ne-
gócios robusto, com metas claras e pro-
jeções financeiras realistas, é essencial 
para direcionar os primeiros passos.

Estrutura Jurídica:
Escolher a estrutura legal adequada e 

registrar a empresa nos órgãos competen-
tes são passos para garantir a regularida-
de e proteção legal do negócio.

Nome da Empresa:
Renato ressalta a importância de es-

colher um nome único e verificar a dis-
ponibilidade do registro para evitar con-
flitos futuros.

Registro e Licenças:
Cumprir todas as exigências legais 

Robison Rovanir e Uelton Kelvin, 
irmãos e empresários do ramo de presen-
tes, estão imersos em um período especial 
com a chegada do Natal. Porém, investir 
nesse segmento traz desafios constantes 

Os passos fundamentais na 
ABERTURA DE UMA EMPRESA

PRESENTES: 
inovação e afeto no espírito natalino

e a necessidade de inovação para atender 
às demandas e desejos dos clientes.

Para Robison, a flexibilidade e a escuta 
ativa dos clientes são fundamentais: “Ao 
abrir essa oportunidade, identificamos as 

demandas e necessida-
des mais desejadas pe-
los clientes. Buscamos 
constantemente inova-
ções e produtos de qua-
lidade para atender da 
melhor forma possível”.

Já Uelton destaca 
a singularidade dos 
presentes de Natal: “É 
um momento único 
em que os clientes de-
sejam presentear com 
carinho e afeto as pes-
soas que amam. Joias, 

brincos, correntes, pulseiras e relógios 
deixam uma marca de lembrança muito 
forte, marcando no coração das pessoas o 
carinho e o amor”.

“O Natal, como símbolo do presente 
divino, reflete-se também nos presentes 
que trocamos entre nós. Cada objeto es-
pecial carrega um valor sentimental, per-
manecendo ao lado da pessoa por muitos 
anos. Ao olhar para um relógio, pulseira 
ou brinco recebido como presente, essa 
pessoa recordará o afeto e o amor recebi-
dos nesse momento tão especial”, ressalta 
Robison.

E Uelton conclui: “Nessa época festi-
va, os presentes tornam-se mais do que 
objetos materiais, transformando-se em 
expressões tangíveis de carinho e afeto, 
eternizando laços e sentimentos para 
além das datas comemorativas”.

e obter as licenças necessárias é funda-
mental para operar legalmente.

Finanças:
Estabelecer contas bancárias comer-

ciais e compreender as obrigações fiscais 
desde o início são medidas-chave para 
uma gestão financeira eficiente.

Recursos Humanos:
Se necessário, contratar funcionários 

e compreender as leis trabalhistas locais 
é importante para a gestão de pessoal.

Proteção Legal:
Considerar a proteção da propriedade 

intelectual através de patentes ou marcas 
registradas é estratégico para resguardar 
a empresa.

Seguros:
Avaliar e adquirir os seguros adequa-

dos é uma precaução importante para 
proteger a empresa de possíveis riscos.

Marketing e Presença Online:
Investir em estratégias de marketing 

e estabelecer presença online são vitais 
para atrair clientes e fortalecer a marca.

Rede de Contatos:
Construir uma rede profissional 

sólida e explorar parcerias poten-
ciais podem abrir portas e oportu-
nidades.

“Seguir esses passos e buscar 
orientações especializadas pode 
ser o diferencial entre o sucesso e 
os desafios na jornada empreende-
dora. O conhecimento e a prepara-
ção são as chaves para uma empre-
sa sólida e bem-sucedida”, concluiu.





Nos últimos anos, testemunha-
mos uma transformação notável nos 
empreendimentos locais, muitos dos 
quais seriam impensáveis há algumas 
décadas. Hoje, vemos negócios que 
não apenas geram renda, mas também 
empregos. Nesse cenário, a contabili-
dade assume um papel crucial, ofere-
cendo soluções vitais para os novos 
empresários.

Flávio Koch, do Escritório União, 
destaca o papel da contabilidade na 
apuração de impostos, gestão da folha 
de pagamento, lançamentos contábeis 
e na elaboração de relatórios como ba-
lancetes e DRE. “É crucial não apenas 
registrar os números, mas interpretá-los. 
A contabilidade não é apenas sobre im-
postos, mas também sobre analisar o 
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Óculos de grau ou de sol: 
a escolha adequada é crucial 
para a saúde dos olhos e o con-
forto diário. Segundo especia-
listas, óculos mal ajustados ou 
com prescrições inadequadas 
podem gerar desconforto, do-
res de cabeça e até problemas 
visuais de longo prazo. “Ao 
optar por lentes e armações 
adequadas para cada pessoa, 
asseguramos uma visão níti-
da e confortável, reduzindo a 
fadiga ocular e promovendo o 
bem-estar diário”, afirma Davi 

Gerson Zimmermann, empre-
sário da Ótica Da Visão.

Além de contribuir para 
a saúde ocular, a escolha dos 
óculos também impacta di-
retamente na estética e auto-
confiança. Davi destaca que a 
seleção certa vai além da cor-
reção da visão: “Influencia sig-
nificativamente na estética e 
autoconfiança. Considerando o 
formato do rosto e o estilo pes-
soal, oferecemos óculos que 
não apenas corrigem a visão, 
mas realçam os traços faciais, 

harmonizam a estética e ele-
vam a autoconfiança. Um par 
de óculos bem escolhido pode 
elevar a autoestima e refletir a 
personalidade do usuário”.

Ele ressalta a importância 
de adquirir os óculos localmen-
te: “Comprar fora da cidade, 
seja em viagens ou online, difi-
culta a escolha correta. As lojas 
locais estão preparadas para 
atender os clientes adequada-
mente e, se necessário, fazer os 
ajustes necessários para garan-
tir a satisfação”.

desempenho empresarial usando uma 
gama de ferramentas e consultorias es-
tratégicas”, enfatiza Flávio.

Ao lidar com diferentes modelos de 
negócios - seja serviço, comércio ou fa-
bricação - a contabilidade se adapta a 
cada particularidade. “Cada ramo tem 
sua complexidade tributária e moda-
lidade de enquadramento. É aqui que 
entra o contador, para cuidar das parti-
cularidades de cada empreendimento”, 
explica Flávio.

No momento da abertura de uma 
empresa, a preocupação inicial recai so-
bre os impostos e os procedimentos ne-
cessários. Flávio ressalta: “Nosso papel 
é orientar os empreendedores, viabili-
zando a abertura do negócio, garantindo 
licenças e direcionando procedimentos 
essenciais para sua consolidação em 
um mercado cada vez mais desafiador.”

VAI ABRIR UM NEGÓCIO? 
Consulte um contador antes 

A Importância da escolha 
certa de ÓCULOS

O CLIENTE é uma jóia rara

Cleci Teixeira, proprietá-
ria da Ortocolchões Pre-
sentes Móveis e Estofa-

dos, destaca o papel essencial das 
lojas físicas na comunidade. Ela 
ressalta que esses estabelecimen-
tos movimentam o comércio local, 
trazendo sustentabilidade para os 
moradores. Além disso, a presença 
física garante a confiança do cliente, 
sabendo que podem contar com as-
sistência e suporte caso necessário.

Contudo, Cleci reconhece os de-
safios enfrentados pelas lojas físi-
cas diante da crescente presença 
do mercado digital. Ela menciona a 

dificuldade de competir em termos 
de valores, mas enfatiza a impor-
tância da segurança e da experiên-
cia tátil oferecida pelas lojas locais, 
algo que muitas vezes falta no  
ambiente online.

A empresária ressalta a singula-
ridade das experiências de compra 
nas lojas físicas, especialmente em 
estabelecimentos menores, onde a 
variedade de produtos exclusivos ga-
rante uma experiência personaliza-
da para cada cliente. Para Cleci, essa 
atenção aos detalhes é fundamental, 
trazendo satisfação ao consumidor.

No que diz respeito ao relacio-

namento com os clientes, Cleci 
enfatiza a importância de 
tratá-los com carinho, 
respeito e atenção. 
Ela destaca que 
cada cliente é va-
lioso e merece ser 
recebido com de-
dicação, pois são 
eles que susten-
tam o comércio 
local. Para Cleci, 
cada cliente é uma 
jóia rara que merece 
cuidado e atenção em 
cada interação.
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A construção civil desempenha um 
papel crucial no desenvolvimento socioe-
conômico das comunidades. Eduardo 
Vorpagel, sócio da Vorpagel Material de 

Construção, destaca a amplitude desse 
setor, que vai desde levantamento topo-
gráfico até a compra de materiais e mão 
de obra.

“Envolve pessoas e empresas 
que atuam em diferentes etapas, 
como levantamento topográfico, 
projetos arquitetônicos, estruturais, 
elétricos e hidrossanitários, além 
de questões tributárias e de aprova-
ção dos órgãos municipais”, explica 
Eduardo, ressaltando a complexida-
de e o impacto multidimensional da 
construção.

A colaboração entre a iniciativa 
privada e órgãos governamentais é 
evidente nesse processo, movimen-
tando a economia local e gerando 
benefícios para diversos setores. 
Para Eduardo, a construção civil 
desempenha um papel crucial no 
desenvolvimento harmonioso da 
comunidade.

“Projetos que seguem parâmetros 
construtivos adequados e incluem opções 
sustentáveis têm impacto positivo. Re-
duzem o calor urbano, aumentam áreas 
verdes, absorvem água pluvial, reduzem 
riscos de enchentes e valorizam imóveis”, 
destaca.

A profissional cita ainda a importância 
das lojas locais nesse cenário, ressaltando 
os esforços da Vorpagel para evoluir de for-
ma sustentável. “Investimos em estrutura 
física mais eficiente, treinamentos, equipa-
mentos para manejo de resíduos e oferta 
de produtos com menor impacto ambien-
tal”, pontua.

Ela enfatiza que a informação é funda-
mental, impulsionando projetos que pro-
movem a educação sobre práticas constru-
tivas sustentáveis e a destinação adequada 
de resíduos. Essa abordagem educativa e 
colaborativa gera soluções que beneficiam 
toda a comunidade, promovendo um de-
senvolvimento sustentável e harmonioso.

A cada dia se torna mais crucial 
a presença de profissionais 
de contabilidade nas empre-

sas, especialmente para fornecer infor-
mações decisivas para empresários. “É 
participativa, faz diferença”, afirma o 
contador Rodrigo Luiz Glesse, do es-
critório C3 Assessoria Contábil.

No entanto, no Brasil, os escritórios 
contábeis enfrentam um desafio: um 
excesso de obrigações ao governo. Esta 
sobrecarga, alerta Rodrigo, demanda 
tempo significativo, impactando o ser-
viço e potencialmente acarretando pe-
nalidades para as empresas.

“A excelência contábil, requer equi-
líbrio entre auxiliar na tomada de deci-
sões e cumprir com eficiência as obri-
gações governamentais. A agilidade é 
essencial, pois atrasos comprometem 
as decisões empresariais”, salienta.

E cada vez mais a tecnologia despon-
ta como aliada fundamental dos profis-
sionais. “Softwares modernos facilitam 
a contabilidade e a apuração de impos-
tos, mas requerem contadores atualiza-
dos. Todavia, a falta de modernização 
resulta em trabalho manual, escassez 
de mão de obra e riscos de erro ao di-
gitar informações”, cita, complementan-
do: “o investimento na modernização, é 
crucial para aumentar a eficiência”.

As constantes atualizações acabam 

provocando uma in-
segurança jurídica. 
“Dada a constante 
mudança das leis, 
exige capacitação 
contínua da equipe. 
A contabilidade é di-
nâmica, em constan-
te transformação”, 
ressalta.

Por isso ele de-
fende a importân-
cia da reciclagem e 
atualização da equi-
pe para cumprir as 
legislações em mu-
dança.

Na sua empre-
sa, a C3 Assessoria 
Contábil, ele diz que 
hoje os trabalhos se 
destacam pela utilização da tecnologia. 
“Buscamos constantemente inovações 
para atender às demandas dos clientes, 
inclusive na implementação de Inteli-
gência Artificial no processo contábil. 
Além disso, participamos ativamente de 
eventos e exposições, onde buscamos 
sempre o que há de mais moderno para 
aprimorar o nosso trabalho, reforçando, 
assim, o compromisso com a excelência 
e a evolução constante em favor de nos-
sos clientes”, finaliza.

Há modernidade na CONTABILIDADE

A excelência contábil, requer 
equilíbrio entre auxiliar na 

tomada de decisões e cumprir 
com eficiência as obrigações 

governamentais

CONSTRUÇÃO CIVIL promove impacto 
socioeconômico e sustentabilidade
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A evolução digital é inegável, mesmo 
sendo discutida há décadas. No setor de 
gráficas a adaptação não é um proble-
ma, mas uma oportunidade de ampliar 
a capacidade criativa e os recursos dis-

poníveis. Isso significa mais qualidade 
e agilidade no atendimento aos clientes, 
transformando a informação em aliada.

E muitas mudanças ocorreram no 
segmento. “Diversifiquei nossos serviços, 

investi em embalagens, etique-
tas e produtos como micro- 
ondulados, lanches e pizzas. 
Busquei clientes até na outra 
margem do Lago de Itaipu”, re-
lata Roberto Carlos Witt, co-
nhecido como Teti, da Gráfica 
Modelo 90.

Reconhecendo os desa-
fios, ele está determinado a 
encontrar soluções. “Foco em 
embalagens, utilizando meus 
equipamentos para isso. A 
evolução rápida é desafiado-
ra, especialmente em regiões 
menores, mas não desisti-
mos”, ressalta.

A tecnologia avança e é preciso acom-
panhá-la. Teti destaca que a adaptação é 
complexa, mas essencial. “Investi, ofere-
ci serviços para outras gráficas e concen-
trei-me em áreas específicas”, afirma.

A preocupação com a sustentabilida-
de é constante. Ele incentiva seus funcio-
nários a agirem conscientemente e leva 
resíduos para o Ecoponto.

Os principais clientes estão inte-
ressados em soluções ecológicas. “Pre-
cisamos nos adaptar a essa demanda, 
tornando-nos uma opção sustentável. 
Hoje, produzimos muito material reci-
clável”, destaca.

Teti enfatiza: “A adaptação à transfor-
mação digital e práticas sustentáveis são 
fundamentais para um futuro viável no 
setor gráfico, alinhado às demandas do 
mercado e preocupações ambientais. E 
tudo fazemos com uma capacitada equi-
pe, que faz parte da Gráfica Modelo 90”.

O mercado imobiliário enfren-
ta desafios significativos nos 
últimos anos, marcados pela 

escassez de recursos e os impactos da 
pandemia. Roberto Afonso Thomé, da 
Activa Corretora de Imóveis, destaca que a 
pandemia impôs mudanças drásticas nos 
atendimentos, impulsionando a migração 
para um modelo inicialmente on-line, re-
servando o presencial apenas para visitas 
e assinaturas contratuais.

Para superar as dificuldades, as imo-
biliárias adotaram estratégias mais efica-
zes. “Analisamos os recursos disponíveis 
dos compradores, a parcela pretendida e 
os riscos financeiros, especialmente para 
residências familiares. Para investidores, 
avaliamos opções de imóveis e as taxas 
de ocupação na região de interesse para 
minimizar possíveis períodos de vacância 
pós-aquisição”, menciona Beto.

No entanto, os desafios persistem, co-
meçando pela imagem dos corretores. “O 
ingresso rápido e simplificado no mercado 
criou uma grande quantidade de corretores 
despreparados, distorcendo informações e, 
por vezes, agindo de má-fé”, lamenta.

A tecnologia se tornou uma aliada 
fundamental. “Utilizamos recursos tecno-
lógicos avançados para divulgação, inclu-
sive inteligência artificial. Em breve, nossa 
empresa incorporará a realidade virtual, 

adaptando-se à evolução
SETOR GRÁFICO: 

Estratégias, desafios e tendências 
dos NEGÓCIOS IMOBILIÁRIOS

já empregada em grandes centros urba-
nos, oferecendo aos clientes a experiência 
imersiva de um empreendimento ainda 
em construção”, adianta.

A política também exerce influên-
cia direta. “As decisões políticas afetam 
o setor, impulsionando ou estagnando o 
crescimento, impactando novos empreen-
dimentos. A liderança política pode gerar 
oportunidades e dinamizar o mercado 
imobiliário”, ressalta.

O setor imobiliário está em constante 
evolução, enfrentando desafios, adotando 
inovações tecnológicas e adaptando-se às 
oscilações políticas. O futuro promissor do 
mercado imobiliário dependerá não ape-
nas de estratégias comerciais, mas tam-
bém das políticas e das transformações 
tecnológicas que moldam esse cenário em 
constante mutação.

A pandemia impôs mudanças 
drásticas nos atendimentos, 
impulsionando a migração 

para um modelo 
inicialmente on-line
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Em 2023, a Sooro Renner focou 
seus investimentos em dois pi-
lares fundamentais: captação 

de água e subestação de energia elétrica, 
com conclusão prevista para 2024. “Esses 
projetos visam não só reforçar os valores 
da empresa, mas também estabilizar a 
produção, gerando empregos e aumen-
tando a arrecadação de impostos, essen-
ciais para o desenvolvimento local”, desta-
ca Maristella Engels Candido da Silva, 
Gerente de Recursos Humanos.

O projeto “Impulsionando Vidas” é 
um destaque, beneficiando 18 iniciativas 
voltadas ao acolhimento, proteção, educa-
ção e esporte, refletindo o compromisso 
genuíno da Sooro com o bem-estar da co-
munidade.

Para 2024, a Sooro planeja expandir 
sua equipe e investir em infraestrutura, 
tecnologia e no desenvolvimento pessoal 
e profissional dos colaboradores. Iniciati-
vas como o Programa de Desenvolvimen-

to de Liderança e o Projeto Lean, focado 
na confiabilidade da planta, demonstram 
esse compromisso. “Além disso, a parceria 
com a Faculdade EducJuntos EAD oferece 
100 bolsas de estudo para colaboradores 
e membros da comunidade, unindo ações 
sociais ao crescimento interno da empre-
sa”, destaca Maristella.

Reconhecendo seu impacto no mu-
nicípio, a Sooro enfatiza o bem-estar das 
pessoas e a preservação do meio ambien-
te. “Apoiamos instituições locais e ado-
tamos práticas sustentáveis, como trata-
mento e reciclagem da água, contribuindo 
para a segurança hídrica e o desenvolvi-
mento da região”, pontua.

Além de salários acima da média re-
gional, a Sooro oferece benefícios como 
plano de saúde, cesta básica, cartão va-
le-alimentação e participação nos lucros, 
melhorando a qualidade de vida dos co-
laboradores e impactando positivamente 
toda a comunidade.

A preocupação com a saúde mui-
tas vezes se limita aos cuidados 
pessoais, mas há um ponto cru-

cial que muitos negligenciam: a influência 
dos aparelhos de ar condicionado na saú-
de. Cristiano Petri, da Guni Refrigeração, 
destaca que o uso inadequado desses apa-
relhos pode ser uma causa significativa de 
problemas respiratórios e alergias.

“A manutenção preventiva é essencial 
para evitar problemas de saúde decorren-
tes do ar-condicionado. A limpeza ade-
quada não só evita doenças respiratórias, 

Manutenção de AR-CONDICIONADO: 
saúde e sustentabilidade em foco

SOORO RENNER: Investimentos 
para o desenvolvimento local

mas também previne o acúmulo de bac-
térias”, alerta Cristiano, ressaltando a im-
portância da responsabilidade no serviço 
prestado.

Ele destaca que a limpeza correta 
não é apenas uma questão de saúde, 
mas também de responsabilidade so-
cial e sustentabilidade. “Empresas têm a 
responsabilidade de zelar pela saúde de 
seus colaboradores e clientes. Investir na 
qualidade de vida é parte de uma gestão 
sustentável”, afirma.

Cristiano ressalta a importância da 

especialização na manutenção desses 
aparelhos, enfatizando que a expertise é 
validada pelas principais fornecedoras de 
equipamentos. Além disso, ele destaca a 
responsabilidade ambiental da empresa, 
buscando promover uma energia mais 
limpa e sustentável.

“A Guni Refrigeração, ao longo de mais 
de uma década de atuação, evoluiu tec-
nologicamente para colaborar com a sus-
tentabilidade energética. Além de oferecer 
serviços consultivos para os clientes, pro-
curamos garantir menos impacto na natu-
reza e mais eficiência econômica”, explica.

Para ele, a qualificação é primordial 
no setor, destacando a importância de 
cursos específicos para esse tipo de ma-
nutenção. Ele enfatiza a expansão da em-
presa para atender diversos setores, res-
saltando a certificação em PMOC como 
um diferencial, garantindo manutenções 
preventivas e a qualidade dos ambientes 
climatizados.

“Através de certificações como o 
PMOC, conseguimos realizar inspeções 
mensais para garantir a qualidade do ar. 
Nosso compromisso é um atendimento 
proativo e eficiente, proporcionando tran-
quilidade aos nossos clientes”, conclui 
Cristiano.
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A revolução digital redefiniu a 
maneira como nos conectamos 
ao mundo, e o Brasil se destaca 

como um dos países com maior dedicação 
à presença online. Segundo um estudo 
recente da Data.AI, os brasileiros passam 
em média 5,3 horas diárias conectados à 
internet, posicionando o país em segundo 
lugar no ranking global, atrás apenas da 
Indonésia, com 5,7 horas diárias.

Com esse significativo tempo dedi-
cado à conectividade, a escolha assertiva 
do provedor de internet torna-se crucial, 
especialmente para empresas e residên-
cias. Para Valmor Dreschler, à frente da 
Domus Telecom, a velocidade não é mais 
o único fator determinante. Ele destaca a 
importância da cobertura do sinal Wi-Fi 
em todos os ambientes: “O que mais ob-
servamos atualmente é a necessidade de 
uma cobertura eficiente em toda casa ou 
empresa”.

Velocidade
Valmor enfatiza a importância de for-

necer aos clientes a velocidade necessá-
ria, mas ressalta que, embora o provedor 
assegure a entrega da velocidade con-
tratada, muitas vezes os equipamentos 
utilizados pelo cliente, a distância, o po-
sicionamento do roteador, bem como a 

quantidade de dispositivos conectados, 
podem impactar diretamente na entrega 
de velocidade”, alerta.

Um diferencial fundamental ao esco-
lher um provedor é a qualidade do suporte 
técnico disponibilizado. Na Domus Tele-
com, o atendimento personalizado é uma 
prioridade: “Disponibilizamos suporte via 
WhatsApp, redes sociais, telefone, e-mail, 
e até mesmo atendimento presencial. Os 
clientes têm a facilidade de se comunicar 
diretamente com os colaboradores da em-
presa, inclusive com os sócios, bastando 
visitar o nosso endereço”, destaca.

Infraestrutura
Outro ponto crucial a considerar é a 

infraestrutura local oferecida pela Domus 
Telecom. “Ao adquirir nossos serviços, o 
cliente não só garante acesso a uma in-
fraestrutura de qualidade, mas também 
desempenha um papel direto no fortaleci-
mento da economia local. O investimento 
realizado não apenas gera impostos, mas 
também cria empregos em nossa cidade 
e região. Dessa forma, esse aporte finan-
ceiro retorna de maneira benéfica para to-
dos, contribuindo para o desenvolvimento 

conjunto da nossa co-
munidade”, afirma.

Para quem busca in-
ternet de alta velocida-
de, a Domus Telecom 
tem seu diferencial: 
“Realizamos um estudo 
de viabilidade técni-
ca para dimensionar a 
quantidade necessária 
de roteadores, em mui-
tos casos instalamos 
mais de um, configu-
rando assim uma rede 
Mesh, ou seja, vários 
roteadores conectados 
entre si, formando uma 
malha, uma rede única, 

O tempo 
online e a 
importância 
do provedor 
de INTERNET 
na era digital

oferecendo uma cobertura em 100% do 
ambiente”, informa.

Através da tecnologia fibra óptica, a 
Domus Telecom oferece planos com até 
1Gb de velocidade nas regiões urbanas e 
planos que podem chegar a 500 mega de 
velocidade em algumas áreas rurais aten-
didas por Fibra. Para as regiões mais remo-
tas do interior dos municípios, oferece pla-
nos de Internet via Rádio com velocidades 
que alcançam até 200 megabits, graças às 
avançadas tecnologias aplicadas nos equi-
pamentos de transmissão em 5 GHz.

Telefonia
Além dos serviços de internet, a Do-

mus Telecom disponibiliza telefonia digi-
tal, acesso gratuito a mais de 100 canais 
de TV aberta diretamente no celular, apli-
cativos de música, podcasts, aplicativo 
com mais de 15.000 títulos de filmes e 
uma plataforma com mais de 300 cursos 
online com certificação e carteirinha estu-
dantil. Para os interessados, há planos de 
TV por assinatura com mais de 240 canais 
e estações de rádio, e para aprimorar a ex-
periência, os equipamentos vêm com con-
trole de voz via Alexa.

Presença
Presente em 18 municípios da 

região Oeste e Noroeste do Paraná, 
a Domus Telecom é uma empresa 
rondonense genuína, oferecendo 
serviços de hospedagem de sites, ser-
vidores, Data Center e plataforma de 
rastreamento veicular, empregando 
mais de 100 funcionários. “A Domus 
começou a partir da fusão de várias 
empresas, como Rondotec e Fsnet, 
posteriormente incorporando outras 
e adquirindo provedores concorren-
tes”. E a partir de janeiro próximo 
estaremos em novo endereço, na  
Av. Maripá, 1380, conclui Valmor.
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A expansão de novos loteamen-
tos tem desempenhado um 
papel crucial no avanço socioe-

conômico de Marechal Cândido Rondon. 
Juliano Correa, analista financeiro da 
Cataratas Empreendimentos, ressalta o 
impacto positivo dessa iniciativa: “Além 
de oferecer novas opções de moradia, 
contribuímos para o crescimento regional, 
gerando empregos, aumentando a arreca-
dação de impostos e impulsionando a eco-
nomia local. Esses loteamentos também 
promovem melhorias na infraestrutura, o 
que beneficia diretamente os residentes.”

Cada novo loteamento influencia di-
retamente a comunidade, ao disponibili-

zar lotes para a construção de novos lares. 
É crucial que as incorporadoras priorizem 
a acessibilidade e diversidade para os fu-
turos moradores. Juliano enfatiza: “Nos-
sos loteamentos têm um impacto signi-
ficativo na oferta de moradias acessíveis 
e diversificadas. Buscamos integrar-nos 
cuidadosamente à infraestrutura exis-
tente para garantir não apenas escolhas 
habitacionais variadas, mas também a 
acessibilidade. Isso não só atende às ne-
cessidades dos residentes atuais, mas 
atrai também novos moradores, promo-
vendo um crescimento equilibrado.”

Respeitar o planejamento do plano 
diretor do município é crucial para novos 

empreendimentos. “Tra-
balhamos em estreita co-
laboração com as autori-
dades locais para alinhar 
nossos loteamentos com 
as diretrizes urbanas, 
considerando aspectos 
como zonas residenciais, 
áreas verdes e infraes-
trutura. Isso garante um 
crescimento ordenado e 
sustentável, benefician-
do tanto a comunidade 
quanto o meio ambien-
te”, destaca Juliano.

O equilíbrio entre o 
crescimento urbano e a 
preservação ambiental 

é um ponto crucial na criação de novos 
loteamentos. A Cataratas Empreendi-
mentos adota uma postura de respeito e 
comprometimento com a sustentabilida-
de. Seus projetos incorporam práticas de 
construção sustentáveis, preservação de 
áreas verdes e soluções para gestão de 
resíduos. Trabalham em conjunto com 
especialistas ambientais para minimizar 
o impacto ambiental e, em certos casos, 
promover a restauração, mantendo o 
equilíbrio entre o crescimento urbano e a 
preservação ambiental.

Essa iniciativa não só gera empregos 
diretos na construção civil, mas também 
impulsiona oportunidades para peque-
nos empreendedores locais, aumentando 
a demanda por serviços e contribuindo 
para o crescimento econômico sustentá-
vel da comunidade.

Desafios e oportunidades andam 
lado a lado nesse processo. Juliano enfa-
tiza a relação crucial entre a preservação 
ambiental, o uso responsável do solo e 
a expansão urbana. “Enfrentamos desa-
fios ao buscar equilibrar o crescimento 
urbano com a preservação ambiental. No 
entanto, vemos isso como uma oportuni-
dade para inovar em práticas construti-
vas sustentáveis e integrar o desenvolvi-
mento urbano à natureza. Ao superarmos 
esses desafios, podemos criar comunida-
des mais resilientes e vibrantes”, conclui 
Juliano.

A indústria da construção 
civil tem sido um pilar vital 
para o crescimento e fortale-
cimento dos negócios locais. 
Segundo Eliseu dos Reis, co-
nhecido como Tadeu, da Tadeu 
Materiais para Construções, o 
setor tem desempenhado um 
papel significativo na dinami-
zação da economia local.

“Temos observado um im-
pacto expressivo no desenvol-
vimento dos negócios locais. 
A construção civil não apenas 
demanda insumos e serviços, 
mas também gera oportuni-
dades para empreendedores 

locais em diversos setores”, 
destaca Tadeu.

No que tange às estraté-
gias adotadas pelas empresas 
de construção, Tadeu ressalta 
a importância das parcerias 
e colaborações com negócios 
locais. “Buscamos estabe-
lecer conexões sólidas com 
empresas da região, desde 
fornecedores de materiais até 
prestadores de serviços. Essas 
parcerias não apenas fortale-
cem os laços comerciais, mas 
também contribuem para a si-
nergia e o crescimento mútuo.”

Além disso, a expansão ou 

implementação de projetos 
de construção têm impactos 
diretos na economia local, in-
fluenciando positivamente a 
geração de empregos. “Cada 
projeto de construção que rea-
lizamos não apenas transfor-
ma a paisagem urbana, mas 
também cria oportunidades 
de trabalho na comunidade. 
Desde trabalhadores da cons-
trução civil até profissionais 
especializados, a demanda 
por mão de obra é significati-
va, contribuindo para a gera-
ção de empregos diretos e in-
diretos”, destaca Tadeu.

NOVOS LOTEAMENTOS: 
benefícios socioeconômicos e desafios 

para o desenvolvimento local

CONSTRUÇÃO CIVIL é um 
alicerce da economia local
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Cada vez mais os sistemas de 
gestão estão sendo importan-
tes para as empresas. O que se 

vê nos dias atuais é o poder  transfor-
mador dos sistemas de gestão no âmbi-
to dos negócios locais.

Os sistemas de gestão são faróis 
orientadores na escuridão dos dados. 
“Ao analisar as vendas, identificam 
padrões demográficos e de produtos, 
capacitando empresas a ajustar suas 
estratégias para atender melhor a esses 
nichos específicos. Além disso, a efi-
ciência operacional é maximizada com 
recursos de autoatendimento e integra-
ção entre unidades funcionais, simpli-
ficando processos desde a venda até a 
entrega”, enfatiza o empresário do ramo, 
Tiago Rheinheimer da Costa.

Segundo ele, os sistemas favore-
cem porque atuam liberando o poten-
cial humano. “Automatizando tarefas 
repetitivas, os sistemas permitem que 
as mentes talentosas foquem em ativi-
dades mais estratégicas. Isso resulta na 
entrega de serviços de qualidade supe-
rior, elevando a percepção dos clientes 
sobre a excelência operacional, engen-
drada por uma gestão eficiente de aten-
dimentos, finanças, estoques e demais 
setores”, explica.

O que se vê é a dinâmica da compe-
titividade na “Era da Mobilidade”. Se-
gundo o empresário,  a competitividade 
é impulsionada pela acessibilidade e 
mobilidade oferecidas pelos sistemas 
de gestão online. Disponíveis em dis-
positivos móveis, esses sistemas ga-
rantem acesso remoto, tornando-se um 
diferencial valioso em um mundo onde 

a mobilidade é essencial. Além disso, a 
integração entre sistemas amplifica os 
benefícios, permitindo que dados ali-
mentem outros processos, maximizan-
do resultados.

E tudo acontece praticamente em 
tempo real. “A jornada do cliente é 
agora uma experiência transparente e 
rastreável em tempo real. Os sistemas 
fornecem relatórios detalhados que 
possibilitam um controle minucioso do 
processo, desde a previsão de vendas 
até a logística de envio, oferecendo uma 
visão completa e ágil”, pontua.

Empresas que se prezam precisam 
viver a inovação de forma  contínua 
para chegar no sucesso compartilhado: 
“A tryideas, entusiasticamente, busca 
constantemente melhorias em seus 
processos internos e serviços ofereci-
dos aos clientes. Essa busca incessante 
pela excelência resulta em maior suces-
so e eficiência para os clientes, eviden-
ciando o impacto positivo proporcio-
nado pelos sistemas e serviços de alta 
qualidade”, enfatiza.

De maneira bem sucinta , percebe- 
se que a evolução dos negócios locais 
é impulsionada pela adaptação inteli-
gente à tecnologia. Os sistemas de ges-
tão eficientes não apenas otimizam as 
operações, mas também fortalecem a 
posição dos negócios locais em um ce-
nário global em constante evolução. O 
investimento em tecnologias modernas 
tornou-se a âncora para o crescimento e 
sucesso sustentável desses empreendi-
mentos, permitindo que prosperem e se 
destaquem no mercado de hoje, tão com-
petitivo e nem sempre tão assertivo.

Existe um papel crucial dos eventos 
realizados no município e que contri-
buem para o crescimento econômico 
de Marechal Cândido Rondon. Segun-
do Rodrigo Pulga, o Verde, da Disk  
Chopp do Verde, os eventos não apenas 
promovem a economia da região, mas 
também impulsionam o desenvolvi-
mento de diversos setores.

“Os eventos realizados no muni-
cípio têm sido um catalisador para o 
crescimento econômico, atraindo um 
público diversificado e aumentando o 
movimento nos setores comerciais e 
de serviços”, destaca Verde. Ele enfati-
za que os benefícios diretos e indiretos 
desses eventos são visíveis. A demanda 
por serviços como hospedagem, ali-
mentação e transporte cresce, gerando 
oportunidades para negócios locais.

Além disso, a realização desses 
eventos é um ímã para investimentos 
externos, turistas e colabora com a pro-
jeção positiva da cidade. “A visibilidade 
gerada atrai investidores, incrementa o 
turismo local e coloca nossa cidade no 
mapa, gerando um ciclo de crescimento 
econômico”, afirma Verde.

Para ele, os eventos são peças-cha-
ve na dinâmica econômica municipal, 
atraindo olhares externos, estimulando 
negócios locais e contribuindo signifi-
cativamente para a expansão e desta-
que da região. Exemplos práticos disso, 
segundo ele, são a Festa Nacional do 
Boi Assado no Rolete, a Oktoberfest e 
eventos realizados junto ao parque de 
lazer e turismo de Porto Mendes.
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A revolução silenciosa: 
como a TECNOLOGIA 

transforma negócios locais
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Com 57 anos de história, o Servi-
ço Autônomo de Água e Esgoto 
(SAAE) de Marechal Cândido 

Rondon se firma como uma instituição cru-
cial para a comunidade rondonense. Desde 
setembro, o diretor executivo Anderson 
Loffi Schmoeller lidera o serviço, dando 
continuidade às operações existentes e 
idealizando um projeto futuro robusto, re-
pleto de ações inovadoras para o SAAE.

Ampliação da Rede de Esgotos
Entre as ações desenvolvidas, Ander-

son destaca o trabalho da equipe técnica 
do SAAE, que, em parceria com a prefeitu-
ra, atualizou os projetos de esgotamento 
sanitário. “Essas iniciativas, agora cadas-
tradas na plataforma TransferGov, têm 
como objetivo expandir a coleta de esgo-
to. Ao serem implementadas, essas ações 
aumentarão o índice de atendimento ur-
bano em 26,2%, beneficiando aproxima-
damente 12.491 habitantes e melhorando 
significativamente a qualidade de vida na 
região”, informa o executivo.

Ampliação da ETA
Outro projeto em execução é a amplia-

ção da Estação de Tratamento de Água 
(ETA), localizada no Rio Arroio Fundo. 
“Estamos trabalhando para que a capaci-
dade possa chegar em até 150 litros por 
segundo de recolha de água para o abaste-
cimento da cidade. Todavia, já prevemos 
a ampliação do complexo. Um ambicioso 
projeto abrangerá desde a captação até o 
tratamento da água, passando pelo bom-
beamento, recalque intermediário e as 
licenças ambientais necessárias. Sua exe-

AVANÇOS
Anderson Loffi Schmoeller, diretor 

executivo do SAAE, enfatiza que essas 
e outras ações representam um marco 
significativo para o município. “Esses 
avanços não apenas aprimoram os servi-
ços prestados, mas também promovem 
a conscientização ambiental e a eficiên-
cia energética na região”, concluiu.

cução será dividida em etapas, devido aos 
investimentos substanciais envolvidos, 
ampliando consideravelmente a oferta 
de água potável na cidade de Marechal 
Cândido Rondon. Acreditamos que com 
os investimentos a serem feitos vamos ter 
muitos anos sem a falta de água na cida-
de”, afirmou Anderson.

Modernização da rede 
Outro projeto em andamento visa 

substituir a rede adutora da entrada do 
reservatório elevado I, no centro da cida-
de. “Queremos otimizar a distribuição de 
água em períodos de alta demanda. Pa-
ralelamente, está sendo projetada a ins-
talação de um reservatório no bairro Boa 
Vista, visando minimizar os impactos da 
escassez de água nessa região elevada do 
município”, pontua.

PROÁGUA
Merece destaque o desenvolvimento 

do programa educativo ProÁgua, que está 

sendo elaborado. Trata-se de uma inicia-
tiva do SAAE voltada para promover a 
conscientização e a educação sobre o uso 
adequado da água. O programa será dire-
cionado para as escolas municipais e pri-
vadas, além de oferecer orientações aos 
pais. O objetivo principal é ensinar práti-
cas de uso racional da água, promover a 
redução do desperdício e incentivar a pre-
servação ambiental, adaptando a aborda-
gem didática de acordo com as caracterís-
ticas de cada grupo e faixas etárias.

Energia Fotovoltaica
O SAAE também está trabalhando na 

contratação de serviço de consultoria 
de um projeto para a geração própria de 
energia elétrica. “Estamos empenhados 
na implantação de uma usina de energia 
fotovoltaica. Queremos reduzir os gastos 
atuais decorrentes do consumo elevado 
de energia elétrica, um recurso essencial 
para o funcionamento das bombas e am-
bientes do serviço. Para escolher o me-
lhor sistema, estamos em processo de 
contratação de consultoria para elaborar 
e implementar esse projeto”, adiantou 
Anderson.
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