O Presente _
DISTRIBUICAO GRATUITA

JANEIRO 2022

COMPROMISSO COM O ASSOCIADO

A IMPORTANCIA DAS

PARCERIAS

ACESSE AEDICAO
PELA CAMERA DO
SEU CELULAROU
APP LEITOR DE
QR CODE.

oEESIO)
e I




HOC

sicredi.com.br

Existe o consumo consciente. O Sicredi é a alternativa para vocé,

Existe o desenvolvimento sustentavel. Sua empresa ou seu agronegocio.
Aliamos as suas necessidades

financeiras com a economia local,

. . a educacao e o desenvolvimento das
EX,Ste alternat,\la, regides em que atuamos. E com esses
valores que queremos construir uma
sociedade mais préspera. Que valores
tem o seu dinheiro?

Existe a cooperacao.

Aponte a
camera do
celular e saiba
mais.

Escolha o Sicredi,
onde o dinheiro rende
um mundo melhor.

72 Sicredi

SAC- 08007247220 I Deficientes Auditivos ou de Fala - 0800 724 0525. Ouvidoria 0800 646 2519



Agroceres Multimix
presente no sucesso do

/

No ultimo ano, investimos mais

de 10 milhoes de reais em pesquisas,
ajudamos a produzir quase 3 milhées de
toneladas de proteina animal

e contribuimos para o desenvolvimento
de mais de 15 mil familias.

Imagina em 45 anos!

45 Acesse o0 QR CODE

e assista ao filme.
Anos

MULTIMIX

agroceres

MUITO MAIS QUE NUTFHQAD



04 ESPECIAL O SHOW DO AGRONEGOCIO

EXPEDIENTE

O Presente

DIRETORES

Arno Kunzler

Jornalista

Reg. Prof. n° 274/02/38
arno@opresente.com.br

Jodo Livi
livi@opresente.com.br
(45) 99972-7865

Editora O Presente Especiais Ltda.

Rua Minas Gerais, 633 - Centro - Sala 3
CEP: 85960-000

Marechal Candido Rondon - PR

Fone: (45) 3254-1842

CNPJ: 37.436.647/0001-70

ENCARREGADO DE DADOS - DPO
Flavio Ervino Schmidt
flavio@schmidt.adv.br

OAB/PR 27.959

Produzido, diagramado e distribuido
em parceria com o Jornal O Presente

FOTO CAPA:

Shutterstock

E PARCERIAS

uando empresas se unem em

prol de um objetivo comum, os

processos da busca de solugdes

e o desenvolvimento de pro-

dutos se tornam mais eficazes.
Quem firma parcerias, junta esforcos
para colocar seu negécio a frente no
mercado, somando tecnologia, valor e
inteligéncia por meio da unidao de com-
peténcias que se somam.

Desenvolver solu¢des de nivel agre-
gado e com qualidade beneficiarao di-
retamente todas as partes envolvidas.
Neste caso, a Copagril e seus associa-
dos pode se aproveitar das oportunida-
des de crescimento que outra empresa
pode oferecer, num processo que seja
interessante para as partes. Sao inter-
cooperagOes e parcerias que ela nutre
com outras cooperativas ou mesmo
empresas privadas. A unido de maos faz
com que a empresa que tenha deter-
minada tecnologia consiga aplica-la em
parceria com outra. E assim que funcio-
na a intercooperacao e as parcerias.

E o resultado disso é o associado Co-
pagril sendo o grande beneficiado. Ele
recebera as dicas do que melhor se ade-
qua ao seu negdcio ou servico. No caso

do agronegocio, é fundamental que as
partes se unam para dar mais valor ao
que é possivel produzir no campo.

A relacdo entre empresas estd
baseada na colaboracéo. E ali que as
partes irdo colher os frutos e beneficios
da unido. Com certeza esta intercoo-
peracao ou parceria terd metas, obje-
tivos e um planejamento sélido sobre
a cooperacao entre ambos. Mas, o
sucesso da unido serd do préprio
associado, que ter3, via sua cooperati-
va, mais oportunidade de crescimento
e desenvolvimento.

E o Show do Agronegécio Copagril,
o Dia de Campo, tem se constituido ao
longo dos ultimos anos como uma ex-
celente oportunidade dos associados
Copagril conhecerem melhor alguns dos
parceiros da cooperativa. E um momen-
to para se verificar de forma presencial
algumas das tecnologias disponiveis e
que sao disponibilizadas aos associados
pelas empresas parceiras da Copagril.

Nesta edicao de O Presente Espe-
ciais, relataremos sobre a importancia
das parcerias e intercooperacao para a
Copagril e seus associados.

Boa leitura a todos.

CONTEUDDO
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1 Agrolnova é destaque no Dia

de Campo

Intercooperacdes e parcerias
proporcionam resultados para
0s associados da Copagril

Existéncia da Frimesa é
freflexo da unido de esforcos
de pequenos produtores
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A Intercooperacao Lar e Copagril

Dia de Campo da Copagril é um
show do agronegacio

Fotos do Dia de Campo
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INTERCOOPERACOES

E PARCERIAS

proporcionam resultados para
os associados da Copagril

AO LONGO DE 51 ANOS DE EXISTENCIA, COOPERATIVA TEM BUSCADO REALIZAR INTERCOOPERACOES COM OUTRAS COOPERATIVAS E
PARCERIAS COM EMPRESAS DO SEGMENTO DO AGRONEGOCIO PARA VIABILIZAR ALTERNATIVAS AS PROPRIEDADE RURAIS

araque osassociados Co-
Ppagril sejam beneficiados
com a maior quantidade
possivel de servigos, a cooperativa
vem realizando sistemas de inter-
cooperacao e parcerias, seja com
outras cooperativas, seja com em-
presas privadas. “E tudo fazemos
para que o nosso associado seja
melhor atendido, que ele tenha a
possibilidade de transacionar via
Copagril toda a sua produgao”,
destaca o diretor-presidente, Ri-
cardo Silvio Chapla.

Ele salienta que hoje as princi-
pais parcerias estdo sendo realiza-
das com a Frimesa, Lar, Copacol e
cooperativas de crédito. “Entretan-
to, a principal, é a Frimesa. Ecoma
Frimesa, da qual a Copagril é socia
comomaior capital e fornecimento
de produgao primaria, que man-
temos a maior das parcerias. Ela é
uma extensao da Copagril. Nossos
associados produzem suinoseleite
e entregam para a Frimesa fazer a
industrializagdo possivel”, relata.

Lar

Frimesa

De acordo com Chapla, a exis-
téncia da Frimesa (criada pelauniao
de cinco cooperativas agricolas da
regiao) permite que os associados
invistam na criag¢do de suinos e na
produgaodeleite. “E posso garantir
que a Frimesa representa muito
para a Copagril e as demais coo-
perativas filiadas, constituindo-se
numa continuidade dos servigos
prestados por elas. Muitos até
podem confundir a Frimesa como
sendouma outraempresa, todavia,
ela complementa as cooperativas
ao processar, industrializar e
comercializar os produtos dos
associados das mesmas. E uma
grande parceria, que ndo deixa de
ser uma intercooperagao. Foi pela
unido das cooperativas quese criou
a central Frimesa, uma marca forte
e presente em praticamente todos
os Estados brasileiros e até no ex-
terior”, evidencia.

AT

| \“1" i' I””l |
| I

Diretor-presidente da Copagril, Ricardo Silvio Chapla

Copacol

Fotos: Joao Livi/OPE

Também com a Lar a Copagril mantém um processo de intercooperagao.
“Desde o0 ano passado estamos mantendo uma intercooperagao com a coope-
rativa Lar, no setor de avicultura, que antes de ser efetivada foi amplamente
estudada e analisada, até se comparando a outros modelos de intercooperagao
ja existentes no pais. Posso dizer que ja no primeiro ano de parceria a unido de
esforgos deu certo, ambas as cooperativas estao fazendo as partes combinadas,
tornando o negocio satisfatorio para as duas. Além disso, a avicultura na area
de agao da Copagril foi beneficiada, trazendo mais recursos e potencialidades
aos associados”, enaltece Chapla.

Outra intercooperac¢dao é mantida com a
Copacol na atividade de peixes. “Este setor esta
crescendo na nossa area de atuacdo, ainda que
pela parceria existente com a Copacol, temos certa
limitacao de expansao. Todavia, por meio desta,
nossos associados que atuam na produgdo de
peixes tém a seguranga de entregar sua producao
para uma empresa confiavel e tendo a assessoria
da equipe técnica da Copagril”, observa.



Carnese
leites

Das intercooperag¢ées ou
parcerias existentes na area
deproducdodecarneseleites,
Chapladizquehapossibilida-
des de crescimento. “Com a
Lar temos espaco e projetos
para crescer, inclusive com o
aumento do abatedouro no
municipio. E nossos associa-
dos irdo suprira demanda de
frangos necessaria. Ja temos
em andamento a construcao
de varios novos aviarios e
durante o transcorrer do ano
outrosdeveraoseriniciados”,
comenta.

Nasvuinoculturaenabovi-
nocultura,elemencionaquea
expansaotambéméevidente.
“As unidades industriais que
processam os laticinios e que
pertencem a Frimesa estdo
em constante expansao. Isto
nos da a certeza de que mais
leite sera necessario para
abastecer tais induUstrias.
E no segmento de suinos,
além da moderna indistria
ja existente em Medianeira
e do frigorifico de abate de
suinos em Marechal Candido
Rondon, esta em construcdo
mais um moderno frigorifico
pela Frimesa, na cidade de
Assis Chateaubriand, que
exigira mais animais a serem
produzidos. Nossos associa-
dosestaonallista paraserem
fornecedores destes frigori-
ficos e das demandas que os
mesmos tiverem”, enfatiza.

Quando fala em intercooperagao e parce-
rias, Chaplaafirma que a Copagril tembuscado
nestas formas a continuidade das atividades
dosassociados. “Por mais que existauma certa
concorréncia entre as cooperativas, também
existem negocios entre elas. Priorizamos que
se algo puder ser feito entre as cooperativas,
nelas vamos buscar as parcerias necessarias.
E ndao somente com as cooperativas da regido,
mas também cooperativas de outras regides.
Temos parcerias com cooperativas do Oeste
do Parand e de outras regides, inclusive do
Estado de Santa Catarina. Potencializamos
valores para os associados com estas parcerias
e podemos ampliar ainda mais os negdcios
que temos, inclusive com cooperativas seme-
lhantes. Acredito que no futuro teremos ainda
mais, poissdoimportantese viaveis, constituin-
do-se no caminho para buscar alternativas de
ganho e consequentemente repassar isso para
os associados. E um campo aberto, que tem

Importancia das parcerias
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muitaexpansao pela frente e muitos beneficios
para as cooperativas e para os associados das
mesmas”, considera.

O diretor-presidente da Copagril diz
acreditar no potencial de crescimento da
regido. “Entretanto, também entendo que as
institui¢des sdo formadas por pessoas, que
lideram e promovem as parcerias possiveis.
Nenhuma empresaacontece sozinha, é preciso
a unido de esfor¢os. No fundo o trabalho de
todas as cooperativas é poder proporcionar
melhores resultados e oportunidades para os
seus associados, além de agregar renda nas
propriedades, o que se constitui de muita
importancia para o cooperativismo. Cada um
tem seu trabalho, sua visao e respeitamosisso.
Mas pretendemos e sempre vamos buscar
alternativas, meios em todos os sentidos, para
que a Copagril possa ser cada vez mais efetiva,
ofereca seguranca, oportunidade de produzir
e dar renda ao associado”, pontua.

Viabilizacao das pequenas propriedades

Segundo Chapla, a Copagril é uma das mais
diversificadas cooperativas no seu quadro social.
“A maioria dos nossos associados sdo pequenos
produtores, cuja subsisténcia é possivel pela
existéncia da cooperativa. Evidentemente, temos
associados que tém mais de uma atividade em sua
propriedade. Eisso é muito importante, corrobora
o papel que a Copagril vem tendo ao longo dos
51 anos de existéncia. Com muito trabalho tem
conseguido fazer com que a nossa microrregiao
seja de muito destaque. Claro que temos uma
regido de instabilidade climaticas, o que é uma
desvantagem em relagao a outras, mas € aqui que
ndésmoramos, éaqui que temosnossosinvestimen-
tos. Se olharmos os niimeros ao longo dos tltimos
anos veremos muitas frustracdes de safras, sejano
inverno ou verao, ocasionadas pelo clima. Apesar
destes fatores climaticos, nossos associados estao
tendo algum tipo de renda devido as alternativas
existentes. E nds, tanto a cooperativa quanto os
produtores, temos que fazer o possivel para en-
contrar meios que venham superar as perdas. Por

D
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isso ndo da para comparar uma cooperativa com
a outra, visto que ha diferencas, tanto em termos
deatividades como de particularidades”, observa.

Para o diretor-presidente, o cooperativismona
Copagril sempre foi respeitado e cumpre o papel
para o qual foi criado pelos fundadores. “Todos
que por aqui passaram, seja como diretores, ad-
ministradores ou planejadores, fizeram seu papel
eficientemente na sua época. Hoje vivemos um
momento diferente, com oscilacdes que acontecem
rapidamente. Enfrentamos a estabilidade que nado
havia anos atras. S para se ter uma ideia do que
passamos, quem trabalha com exporta¢do e com
a moeda dolar enfrenta oscilagdes que chegam a
dar até 30 centavos de diferenca num umnico dia, o
que é uma variagdo muito grande, exigindo mais
desafios. Outras variaveis tém influenciado, como
o mercado que oscila muito. E um desafio para o
produtor e consequentemente para a cooperativa.
Precisamos estar antenados a todo minuto. Mas
com eficiéncia e trabalho estamos proporcionando
bons resultados para os associados”, garante.
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O Showdo
Agronegocio

Chapla avalia o Dia de Campo Copagril, o “Show
do Agronegocio”, como uma atividade de grande
valor para a cooperativa e para os associados. “Vemos
o Dia de Campo sendo melhorado ao longo dos anos.
E um evento muito importante para os associados e
até para quem nao tem ligagdo com o agro. No nosso
Dia de Campo temos a oportunidade de ver coisas
novas, e a cada ano que passa ha novidades. E muito
importante esta amostra do que estd sendo produ-
zindo, do que vem de novo. Vamos incrementando a
cada ano. Este ano posso destacar o incremento com
o Agrolnova, em parceria com o Parque Tecnoldgico
Itaipu (PTI). Vimos novidades, startups que vao ser
muito tteis para o nosso associado e produtor. Nao
existeaquela de que sabemos tudo, sempre precisamos
nos atualizar e aprender algo diferente, ver as coisas
novas que surgem sem despreza-las, pois pode, sim,

& f - N

Odiretor presidente da Copagri, Ricardo Silvio Chapla, o diretor superintendent PTI, eneral
Eduardo Castanheira Garrido Alves, o diretor-vice presidente da Copagril, Eloi Podkova e 0

dar certo”, expde.

Cooperativas de outros setores

Chapla evidencia, também,
a importancia das institui¢des
financeiras para o funcionamento
da Copagril e dos seus associados.
“Desde o inicio das atividades da
cooperativa, instituigdes financeiras
renomadas estiveram aonossolado.
Hoje, complementamos este setor
com as cooperativas de crédito, com
as quais mantemos 6timo relaciona-
mento e parcerias de negdcios, em
beneficio de ambas cooperativas e
seus associados; até muitos dosnos-
sos associados sdo comuns”, relata.

Além das cooperativas de cré-
dito, ele faz questdo de enaltecer
parcerias no segmento de saude.
“Mantemos parceria com a Unimed

e com o Grupo Sempre Vida ha
muitos anos, o que vem trazendo be-
neficios para os nossos associados.
Precisamos valorizar as parcerias”,
entende.

Navisaodolider cooperativista,
a Copagril é um conjunto de agdes.
“Quantomais parcerias, intercoope-
ragdes e relacionamentos proximos
tivermos, melhor sera para todos.
Ainda que cada associado tenha a
sua particularidade, tudo se cons-
titui em um conjunto. E uma certa
engrenagem que movimenta tudo.
Como todos dependemos uns dos
outros para ter sucesso, é assim
que vamos trabalhar, aperfeigoar
relacionamentos”, assinala.

O-B

We create chemistr|

coordenador do Dia de Campo da Copagril, Enoir José Primon, no estande do Agrolnova

Parcerias com
empresas privadas

0 diretor-presidente da Copagril enaltece, ainda,
as empresas particulares e que sao parceiras de
negdcios nas atividades da Copagril. “Sao empresas
do segmento agricola, como graos, defensivos, ferti-

lizantes e outros que sdo ha muitos anos parceirasda
Copagril. Temos, também, parcerias nas atividades
da pecuaria, com empresas que sdao importantes
para o fortalecimento da producdo. Empresas que
sempre prezam por um bom atendimento. Todas sao
importantes pelo conjunto de atividades, proporcio-
nandoresultados para os nossos associados e paraa
cooperativa”, elogia.

Parcerias pelo crescimento

Por mais o cooperativismo ja tenha alcangado
sucesso através de intercooperagdes e parcerias, o di-
retor-presidente da Copagril consideraquehdmuitoa
crescer. “Evidentemente que isso depende de pessoas.
Sao as pessoas que fazem acontecer, que vao planejar
e decidir o que deve ser feito. Mas, esperamos que os
dirigentes das cooperativas tenham sempre em mente
oobjetivo primordial do cooperativismo, do seu papel
social e ndo saiam fora disso. Sei que mais mudangas
enfrentaremos, que temos tempos diferentes pela
frente, com muitas oscilagdes em termos de economia
e politica, mas precisamos saber administrar cada
caso e entender que as cooperativas tém seus papéis
sociais, independente do ramo que atuam. Todas
sdo importantes e possuem a obrigacdo de pensar e
praticar o cooperativismo, ainda que, as vezes, vimos
que algumas saem fora disso. Evidentemente que é
necessario buscar resultados e proporcionar lucros
ao associado para poder se desenvolver, investir e
fazer o que é preciso, mas tudo sem obsessdo e com
o maximo de equilibrio”, conclui Chapla.
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EXISTENCIA DA FRIMESA

é reflexo da uniao de esforcos
de pequenos produtores

AINDA QUE A PRIMEIRA PLANTA INDUSTRIAL TENHA SIDO COM A SUDCOOP, FOI EM MEDIANEIRA QUE COOPERATIVAS DA REGIAQ
UNEM ESFOR(COS E ASSUMEM UM FRIGORIFICO EM MEDIANEIRA E CONSTITUEM O GRANDE COMPLEXO QUE E HOJE A FRIMESA

necessidade e aunido de peque-

Anos produtores fizeram nascer

as cooperativas na regiao. Num

primeiro momento as atividades se concen-

travam no fornecimento de insumos, como

sementes e adubo, e depois na comerciali-
zag¢ao dos graos.

Com o passar dos anos, ja apds a década
de 70, asliderangas cooperativistas percebe-
ram que o nicho de atividades poderia ser
ampliado, agregando valor e renda para os
associados dessas organizagdes. “O primeiro
projeto viabilizado foi a industrializagdo de
suinos. As cooperativas viam a possibilida-
de de industrializar o suino, atividade que
comegou a ganhar importanciano Sudoeste
do Parana com a criagao da Sudcoop, que
hoje é a Frimesa. No comego a atividade era

relacionada com os insumos e depois foram
atras debuscarum frigorifico”, relata o atual
diretor-presidente da Frimesa, agropecua-
rista associado a Copagril, Valter Vanzela.

“Logo em seguida as cooperativas
assumiram a massa falida do frigorifico
Medianeira. Foi uma iniciativa de uniado
das cooperativas do Oeste com o objetivo
de dar oportunidade ao pequeno produtor
rural. Dar seguranca para ter como produzir
suinos dentro de um sistema cooperativo.
Esse foi o grande objetivo das cooperativas
em ter tido um frigorifico, que hoje ¢ a Fri-
mesa”, destaca Vanzela.

A suinocultura foi o ponto inicial da
formacao da Frimesa. Logo veio a pos-
sibilidade de ampliagdo de atividades,
com a integragao do leite no portfolio de

Diretor-presidente da Frimesa,
agropecuarista e associado da Copagril,
alter Vanzela: “A Frimesa esta a passos
~ certos para ter uma participacao no
mercado de suinos e de leite a altura do
que o mundo vai nos cobrar”

Divulgagéo/Frimesa

industrializagao. O leite, entao, era explo-
rado por uma empresa privada da regiao;
depois as cooperativas passaram a atuar no
segmento. “A laticinios Frimesa foi criada
no inicio da década de 80, constituindo-se,
ja deinicio, numa das maiores empresas do
ramo, com sua primeira industria edifica-
da em Marechal Candido Rondon”, cita o
diretor-presidente.

Ele conta que em décadas passadas
era comum produtores fornecerem quan-
tidades baixas de leite para os laticinios.
“Tinha produtores que entregavam trés
litros por dia, outros cinco litros um dia sim
e um dia nao, e eram milhares que faziam
assim. Depois foi se fazendo um trabalho
de desenvolvimento técnico, evoluindo essa
produgao”, relembra.

Hoje a Frimesa tem duas linhas princi-
paisdeatuagao: aindustrializagao de suinos,
que permite ao produtor ter uma atividade
em cima de uma pequena propriedade, que
é a caracteristica da regiao, e o leite que é a
outra. “Esse € o grande trabalho que deve
ser feito em conjunto, porque nds estamos
em uma regido produtora e temos que
fazer volume para levar o resultado dessa
industrializagdo para os grandes centros
de consumo. Por isso, nessa atividade, se
juntaram varias cooperativas, para poder
ter volume, marca e presencano mercado”,
salienta.

Ainda que a Frimesa seja uma coope-
rativa central, ela é fundamentalmente
abastecida pelos associados das coope-
rativas filiadas. “A grande verdade é que
o produtor é da cooperativa. As nossas
filiadas junto com os produtores fazem
todo o trabalho de producao. A partir do
momento que a matéria-prima esta pronta
elas repassam para a central e a central tem
afungao fazer a melhor industrializacdoe a
melhor comercializacdo do resultado dessa
produgio. Euma cadeia, em que a gente tem
que ter um equilibrio para viabiliza-la no
setor”, enfatiza, destacando a importancia
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das cooperativas e seus cooperados
no conjunto da Frimesa.

A unido de esfor¢os permite que
pequenos se tornem grandes. “Exis-
tem atividades em que cada filiada
tem a sua, por ter capacidade para
isso. Porexemplo, naaviculturatemos
varias cooperativas comindustria, em
um tamanho que permite viabilizar.
Agora, na suinocultura, como essa
produtividade foi pequenano comego
eoleitetambém, foi maisinteressante
fazer a exploragao em conjunto. Isso
tudo parater uma presenganomerca-
do, fazer o trabalho de marketing, ter
umamarcacomnotoriedade. Tem que
estar alicer¢cado também em volume,
algo que é possivel juntando cinco
ou seis cooperativas. Entdo, a soma
de forgas ajuda bastante”, ressalta
Vanzela.

A suinocultura
foi o ponto inicial
da formacao
da Frimesa.
Logo veio a
possibilidade
de ampliacao
de atividades,
com aintegracao
do leite no
portfoliode

industrializacao |
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Seguranca

E nesta condigdo de unido que o produtor
associado nas cooperativas, em qualquer uma
delas, tem a seguranga na entrega constante de
suaprodugao. “Tem época que ndo tem mercado
e nesse momento tem a industria que absorve
constantemente essa produgio. E garantia de
recebimento de seus valores. Estamos aqui ha
45 anos e sempre repassamos, na hora certa,
os valores correspondentes. E um trabalho
que busca ter cobertura dos custos e viabiliza
a cadeia como um todo. Existem momentos em
que o mercado spot pode até remunerar mais,
mas na grande parte do tempo as cooperativas
daoumasustentagao para viabilizar o produtor.
Prova disso é que os produtores independentes
praticamente desapareceram. Outra coisa im-
portante € que o cooperado participa da consti-
tuigdo do patrimonio. A Frimesa vale uma coisa
significativa. O resultado é gerado e repassado
para as cooperativas filiadas. Cada filiada tem
asua politica. E a garantia do produtor de ter o
fornecimento de ragdes, insumos e assisténcia
técnica. Oferece as condi¢des elementares para
que ele possa produzir com um nivel de pro-
dutividade que viabilize o negdcio”, enfatiza.

Vanzela evidencia aimportancia das coope-
rativas filiadasno sucesso daempresa, entreelas
a Copagril. “Historicamente, a Copagril € uma
cooperativa muito importante para a Frimesa,
porque ela teve o maior volume de suinos e
de leite, caracteristica da sociedade Copagril
e pequenos produtores. Eu fui presidente da
Copagril. O municipio de Marechal Rondon
abrangia Entre Rios do Oeste, Pato Bragado,
Mercedes e Quatro Pontes, onde a média eram
12 hectares por propriedade, isto é, cinco al-

queires. Esse produtor plantava soja e

milho e nas commodities ele nao tinha

\3’ renda para uma qualidade de vida. To-

davia, agregando valor através do leite

\ e da suinocultura ele passou a ter uma

renda maior. Isso fez com que essa

area da Copagril tenha um volume

muito grande de suinocultorese de
produtores de leite”, aponta.

Para o diretor-presidente da
Frimesa, tanto a cadeia de suinos

quanto a cadeia de leite sio importantes
e terdo continuidade com a evolugdo natural
das condig¢des tecnoldgicas que o mundo exi-
ge. “Cito como exemplo o maior frigorifico de
abate de suinos da América Latina que estamos
construindo em Assis Chateaubriand. Nao é
porque nds achamos bonito que vai exigir altos
investimentos, mas porque o mercado mundial
te cobra para vocé estar inserido nele. E preciso
atender as exigéncias. Entao eu diria que a Fri-
mesa, hoje, junto de suas cooperativas filiadas
e seus produtores, esta a passos certos para ter
uma participagdo no mercado de suinos e de
leite a altura do que o mundo vai nos cobrar”,
salienta.
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BIO SINERGIC FERTILIZANTES
e Copagril

Divulgagédo

mpresa parceira da Co-

pagril, a Bio Sinergic tem
como proposito a pesquisa, o de-
senvolvimento e a producao de
insumos agricolas diferenciados
einovadores, com o compromis-
so de construir uma agricultura
moderna, de alto desempenho
e com resultados superiores a
cada safra.

“Trazemos confianca e parce-
ria para levar ao produtor rural
as melhores formulagdes em
fertilizantes foliares e adjuvantes
voltados a nutri¢do de plantas
e na tecnologia de aplicacao”,
destaca o engenheiro agronomo
Cristiano Roberto Buss, que é o

VITAMIX e Copa

A parceria entre a Vitamix
e a Copagril, no segmento de
nutricdo animal, comegou no
segmento de suinos. Hoje, ela
se estende também para a bo-
vinocultura.

De acordo com o médico
veterindrio e gerente comercial
paraaregiao, Gilberto Toniazzo,

diretor técnico e comercial da Bio
Sinergic Fertilizantes.
Segundo ele, a empresa
busca desenvolver solug¢des
inovadoras, aplicando a ciéncia
e tecnologia ao agronegocio de
forma sustentavel, investindo
sempre com foco no aumento da
produtividade paraentregaralto
desempenhonaslavouras. “Para
que a nossa tecnologia chegue

poder ter esta parceria com a
Copagril é de grande importan-
cia para a Vitamix. “Desde que
comecamos nossas atividades
junto a Copagril, procuramos
oferecer aos associados pro-
dutos de nutri¢do animal que
apresentem consideravel re-
sultado e custo-beneficio para
os produtores”, destaca.

A gama de servigos e pro-
dutos oferecidos pela Vitamix,
voltados a nutri¢do animal,
esta calcada em boas praticas

de fabricacdo. “Trazemos pro-
dutos feitos em nossa fabrica,
cuja matéria-prima preza pela
aquisicao de ingredientes de
qualidade, passando por pro-
cessos de produgdo e comer-
cializagdo do produto acabado.
Temos por caracteristica cuidar
dos procedimentos higiénicos,
sanitarios e operacionais para
garantir a qualidade, confor-
midade e seguranga alimentar
dos produtos destinados a
alimentacgao animal de todos os
nossos clientes, inclusive para
os associados da Copagril”,
ressalta Gilberto.

Ele enaltece a importancia
da Copagril para o desenvol-
vimento da suinocultura e
bovinocultura na regido. “A
Copagril tem por caracteristi-
ca associados que atuam em

\§‘ @
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pequenas propriedades. Com
sua forma cooperativista de
ser, ela proporciona que estes
associados consigam melhores

ao agricultor, necessitamos de
parceiros com o mesmo objetivo
em comum. Uma parceria nada
mais é que uma cooperacao entre
empresas, que buscam obter uma
relacdo que otimizara algumas
funcdes, além de alavancar o
nome da empresa e assim con-
seguir levar seus produtos de
maneira mais competitiva no
mercado”, salienta.

Cristiano cita que a Bio Si-
nergic busca parcerias sélidas
com empresas renomadas no
mercado. “Como é o caso da
nossa parceira com sede em
Marechal Candido Rondon, a
Cooperativa Agroindustrial Co-
pagril, uma cooperativa solida,
que possui varias unidades de
negocios espalhadas pelo Oeste
paranaense e Sul do Mato Grosso
do Sul e que tem mais de 51 anos
dehistoria. Através delalevamos
tecnologia e solugdesinovadoras
paraosseusassociados e clientes.
Uma parceria de sucesso que esta
trazendo excelentes resultados”,
conclui.

Jodo Livi/OPE

resultados em suas proprie-
dades e, consequentemente,
alcancem melhores lucros”,
conclui.
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SICREDI ALIANCA PR/SP e Copagril

Das empresas do segmento financeiro, a
Sicredi Alianca PR/SP tem uma identificacao
muito prépria com a Copagril. A origem da
cooperativa de crédito deu-se poriniciativa de
associados da Copagril, no ano de 1985, e por

Arquivo OP

muitos anos a sua primeira e tinica agéncia
foi acolhida dentro de espaco cedido pela
cooperativa de produgao.

Etoda parceria com a Copagrilé destacada
pela atual diretoria da Sicredi Alianca PR/SP.
“OproéprioDiade Campo quea Copagril
vem realizando estd se consolidando a
cadaano comoum dosmaisimportantes
eventos do agronegécio daregiao”, des-
taca o diretor de Negdcios, Gilson Metz.

“Vimos que o evento é umaformade
desenvolvermos aindamais o cooperati-
vismo, objetivo que une tao fortemente
a Copagril a Sicredi nestes muitos anos
de parceria, que é extremamente sélida
etransparente entreas duasinstituigdes.
Enquanto cooperativa, temos muito or-
gulho em fazer parte do Dia de Campo

PRADO e Copagril

Entre as muitas empresas que sao par-
ceiras comerciais da Copagril esta o
Laboratério Prado. A Prado esta presente nas
unidades da Copagril fornecendo produtos
para nutricdo animal desde o ano de 1998.
Para o técnico agricola Volmir Mocelin,

da Copagril, marcando presenga e também
oportunizando aosnossos associados abus-
cadenovos conhecimentos, novas ferramen-
tas e oportunidades, além da possibilidade
de encontrar em um tinico ambiente uma
série de tecnologias, novidades e informa-
¢des para que o produtor rural estejamelhor
amparado na sua atividade”, enfatiza.

Para Gilson, que é filho de produtores
rurais, ser agricultor, hoje, é ser empresario
rural, estar munido de muito conhecimento
parabem poder administrar sua proprieda-
de. “E a Sicredi Alian¢a PR/SP tem muito
orgulho em poder estar presente junto
a Copagril em mais este Dia de Campo,
promovendo o desenvolvimento do coope-
rativismo e o agronegécio em toda a nossa
comunidade”, enaltece.

que representa a Prado perante a Copagril,
esta parceria é de extrema importancia para o
agronegocio da regidao de Marechal Candido
Rondon e para todo o Estado do Parana e
Mato Grosso do Sul. “Sabemos da dedicagao
e do compromisso que esta cooperativa tem
diante de seus associados, colaboradores, for-
necedores e demais empresas que, de forma
direta ou indireta, também fazem parte do
cooperativismo brasileiro”, ressalta.

Segundo Mocelin, nesta parceria de longa
data ha muita dedicacdo, empatia e compro-
misso. “Sempre tivemos um trabalho sélido e
honesto ehoje podemos oferecer uma estrutura

Para o diretor superintendente do Sicoob
Confianc¢a, Edison Luiz Dechechi, é muito
produtiva a parceria entre a cooperativa

para melhor atender os clientes da Copagril,
através dos médicos veterinarios que estdo
sempre a disposicao da cooperativa”, cita.

Elelembra que a Copagrilja trabalhavacom
a linha de medicamentos, no setor de satide
animal. “A partir de 1998 passamos a trabalhar
com a linha de nucleos e minerais, nutrigdo
animal, fortalecendo ainda mais essa parceria
entre Prado e Copagril, por meio da qual, com
muitaempatia, trabalho e dedicagdo, buscamos
um crescimento prospero e saudavel. Em 2005,
a cooperativa langou a linha de minerais com
sua marca propria, a Minerais Copagril. Nds,
do Prado, passamos entdo a produzir estes
itens com qualidade e seguranga, que hoje
estaona linha de frente atendendo os diversos
produtores de leite e corte da bovinocultura
brasileira”, enfatiza.

Mocelin diz que é gratificante e importante
esta parceria. “Sem davida, a Copagril € uma

Divulgagéo

de crédito Sicoob e a cooperativa
Copagril. “E uma parceria bastante
solida, que podemos chamar deinter-
cooperagao, que vemsendo praticada
com eficiéncia no desenvolvimento
do agronegdcio e para os produtores
da regiao”, destaca.

Edison afirma que a Copagril é
uma empresa séria e comprometida com as
causas dos seus associados. “Percebemos que
o proposito da Copagril se encaixa perfeita-

das cooperativas na qual o Prado tanto se or-
gulha por estar juntono dia a dia, trabalhando,
fornecendo assisténcias, produtos e crescendo
aolado da Copagril e seus competentes, queri-
dose guerreiros produtores”, finaliza o técnico
agricola, que, aolado dos médicos veterinarios
Lucas Bertoncelo e Thiago Rodaski, atua pelo
Prado junto a Copagril.

SICOOB e Copagril

mente na esséncia da existéncia do Sicoob
Confianga. Como parceiros, podemos juntar
energias e forgas em prol dos associados de
ambas as institui¢des”, enaltece.

Conforme o diretor, os associados de
ambas as cooperativas sao beneficiados com
linhas de financiamento, com cujos recursos
os produtores rurais podem investir ainda
maisem suas propriedades. “Eassimacadeia
produtiva da regiao, que ja é forte, acaba se
consolidando ainda mais”, aponta.
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'AGROINOVA E DESTAQUE

no Dia de Campo

‘[ ]m dos eventos de destaque e de-
senvolvido de formainovadorano

Dia de Campo 2022 da Copagril
foi o Agrolnova. Promovido pelaltaipu Bina-
cional, porintermédio do Parque Tecnolégico
Itaipu (PTI), foi realizado em estande espe-
cialmente preparado para o projeto.

Oobjetivo de dar continuidade estratégica
ao Agroday, realizado em novembro do ano
passado, em parceria com a cooperativa Lar.
O primeiro evento o foco foi no B2B e um
publico mais restrito. Ja este segundo ficou
no B2C, em que o produtor rural foi o centro
das solugoes.

Com esta agdo, o Parque Tecnoldgico
Itaipu visa o fortalecimento do agronegocio
na regido. Também faz parte das agdes es-
tratégicas relacionadas ao brago do PTI em
Marechal Candido Rondon.

A escolha para a realizagdo no Dia de
Campo Copagril se deu pelo fato de o even-
to ser o mais tradicional e mais importante
promovido pela cooperativa. Anualmente, o
Diade Camporetine milhares de cooperados,
clientes e visitantes, que durante trés dias vi-

sitam a estagdo experimental da cooperativa,
em Marechal Rondon, para conferir as no-
vidades em soja, milho, pastagens, insumos
para a agricultura e também pecuaria.

No estande do Agrolnova foram realiza-
das diversas atividades, com destaque para
o workshop de demandas dos produtores
rurais (atividade prevista para dentro do
escopo de servigos que podem ser presta-
dos a cooperativa Sicredi). Os resultados
do workshop serdao utilizados como base
dos desafios para programas de inovagao
aberta futuros.

A ideia central do projeto € atrair em-
presas ancoras para a unidade do PTI em
Marechal Rondon, como a Copagril e outras.
Também, tem por objetivo apresentar as so-
lugdes B2C dos centros de competéncias do
PTI e das startups do ecossistema, inclusive,
havendo a possibilidade de ter startups de
outrossistemas participantes, desde que este-
jam dentro da tematica principal do projeto.
Comoideia central, o projeto visafortalecera
atuagdo do PTI na inovagao do agronegocio.

O evento levou a dindmica de um centro

A escolha para a realizacao
no Dia de Campo Copagril
se deu pelo fato de o evento
ser o mais tradicional e mais
importante promovido pela
cooperativa

de inovagao para perto dos produtores,
0s quais puderam conhecer tecnologias,
startups e compartilhar os desafios do
dia a dia do campo. Para as startups foi
uma oportunidade de fazer conexdes e
negocios, podendo expor as suas solugdes
e tecnologias para os visitantes do Show
do Agronegdcio.

O estande do InovaAgro foi possivel
gragas a iniciativa do PTI e contou com
as parcerias da Copagril, Prefeitura de
Marechal Rondon, Sicredi Alianga PR/SP,
Unioeste, Acimacar e o Iguagu-IT.



COLCHAO BIOMETRICO PARA UM SONO REPARADOR

Uma boa qualidade de vida de-

pende diretamente de uma boa
qualidade do sono. Muitos aspectos
de nossa salde dependem do res-
tabelecimenta do nosso orga-
nismo durante o periado de repou-
s0. Durante o sono os horménios
sao produzidos, nosso cérebro
armazena informagdes e nossos
misculos relaxam buscando recu-
perar-se do cansago sofrido du-
rante o dia de trabalho.

O conforto e a ortopedia séo im-
portantes para uma boa noite de
SONO porque Nosso Corpo possui
estruturas anatomicas sensiveis ao
estresse e ao esforgo fisico prolon-
gado. E uma noite de sono numa
posigéo desconfortavel & um estresse
muito forte que causa fortes sensa-
¢es de desconforto e dor. Este des-
conforto estimulard nosso orga-
nismo a movimentar-se na cama em
busca de outra posigdo. Esta movi-
mentagao em grande nimero numa
noite de sono impde ao nosso corpo
um esforgo fisico prolongado.

Ocorre também que nosso cére-
bro durante o sono funciona em ci-

Melhor alinhamento da coluna

INPI 102012025113-2.

clos, que sao periodos divididos em
fases, sendo que cada fase possui
uma fungéo especifica.

Desconforto, dor e excesso de
mavimentagdo na cama séo fatores
que interrompem os ciclos do sono,
impedindo nossa cérebra de atingir
sono profunde ou de permanecer o
tempo adequado nesta fase do sone.

Desta forma, ao despertar temos
asensacdo de cansago fisicoemental.

Para entender a ortopedia de
um colchéo & precise levar em
conta que nosso corpo néo distri-
bui o seu peso de forma uniforme
quando deitamos. A regido dos
ombros possui peso diferente da
regidqo dos gquadris. Um calchao
precisa oferecer resisténcias ade-
guadas a cada uma dessas regides,
ou seja, possuir densidades dife-
rentes em cada uma destas par-
tes. Lembrando ainda que cada
pessoa possui tamanho e peso dis-
tintos, entdo cada lado do colchao
deve ser de acardo com estas me-
didas individuais

Portanto, o que realmente im-
porta néo é saber se o colchdo é de

molas ou espuma. Se as molas sao
‘ensacadas” ou se é uma “espuma da
Nasa". O que importa saber é se o
colchdo oferece a resisténcia certa
em cada regido do seu carpo

Atualmente ja & possivel fazer
esta adequagdo. Existe uma meto-
dologia cientifica desenvolvida em
pesquisa de mestrado na Universi-
dade Feevale que, baseando-se nas
medidas corporais de cada usuario,
0 colchdo & desenvolvido com for-
matos, densidades e formulages
quimicas especificas em cada regiao
Assim, é possivel garantir o melhor
alinhamento da coluna vertebral e o
melhor conforto do nesso organismo
durante o sono.

Trata-se do principio da biome-
tria aplicada aos colchdes. E umatec-
nologia inovadora j& & disposigao de
todos de forma muito acessivel

Quer saber mais sobre o col-
chao biométrico entre em contato
com a WFJ Comeércio de Col-
choes, com Fernando, no telefone
WhatsApp (45) 99944-5959 ou
com Celia, no telefone WhatsApp
(45) 99982-7874.

Colchdo feito sob medida para vocé
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Conheca alguns beneficios

Comas medidas de larqura de ombro, cintura,
quadril, altura & peso, vocé tem um colchdo
totalmente do seu jeito, feito Unico e
exclusivamente para vocé.
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TFag bem para sua vidal

CREDITO RURAL

DO SICOOB.

Para quem acredita
no poder do campo.

Roberta Fortis

ProdutorRural

Se voceé e pequeno, medio ou grande produtor rural, conte com o Crédito Rural
do Sicoob. Linhas para custeio, investimento, comercializacao e industrializacao,
com as melhores taxas e atendimento mais préximo e atencioso.
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parceria de intercooperagao

feitanoinicio de2021 entreas

cooperativas Lar e Copagril

aconteceu paraqueaativida-
dedeavicultura pudesse crescer aindamais
naregido. Eapesar daaquisi¢do daindustria
de aves em Marechal Candido Rondon e
da industria de ragdes em Entre Rios do
Oeste, pelaLar Cooperativa Agroindustrial,
o fornecimento de frango para a unidade
industrial rondonense continua sendo feito
por associados da Copagril.

“Desde o comego ficou muito claro
nesta intercooperagdo que quem se tornou
associado da Lar foi a Copagril. Todavia,
nos atuamos com o associado integrado
de frango da Copagril para os quais for-
necemos diretamente os insumos, ragdes e
toda a orientagdo técnica necessaria, bem
como, procedemos a recolha da produgao
e definimos o valor a ser pago pelo quilo de
frango produzido. Fazemos o pagamento
para a Copagril e no mesmo dia ela tem a
responsabilidade derepassarovalorintegral
para os produtores, sem nenhum 6nus aos
avicultores. A Copagril recebe da Lar uma
taxaadministrativa, com o queelaprocedeo
pagamentodesuasresponsabilidades, como
as guias da Adapar, GTA (Guia de Trans-
porte de Animais). Entendemos que estes
associados devem permanecer na Copagril
porque eles possuem outras necessidades,
como, porexemplo, na producao de soja, mi-
Iho etc, em que eles tém o fornecimento dos
insumos necessarios e a comercializagdo de
suassafras”, menciona o diretor-presidente
da Lar, Irineo da Costa Rodrigues.

Para ele, a intercooperacao fez sentido
pela necessidade de crescimento de ambas
cooperativas. “Nesta atividade em que a
margem de ganho é pequena se ela nao
tiver volume consideravel se torna pouco
competitiva. Como a Lar esta crescendo na
areadaavicultura, ela consegue diluir custos
e se tornar melhor pela sua maior logistica,
producdo de racdo e quantidade de abate.
Com isso, conseguimos acessar diferentes
mercados, proporcionando assim maior
remuneragao pela producdo dos aviculto-
res”, pontua.

0papel da Copagril
Falando sobre o papel da Copagril na

A INTERCOOPERACAO LAR

intercooperacdo, Irineo destaca que cabe
a ela organizar a producdo. “Sobretudo
junto aos 6rgaos governamentais e atender
ao seu associado naquilo que nao compete
a Lar, como é o caso do fornecimento de
equipamentos para aqueles que queiram
modernizar e melhorar os seus aviarios.
A Lar se responsabiliza em fornecer
os insumos para a producao, fazer a
assisténcia técnica e fornecer os insumos
para a producdo, bem como seguir com
todo o processo industrial e a colocagao
no mercado. Mas é com a Copagril que os
associados vao tratar dos investimentos
necessarios em suas propriedades”,
salienta.

Neste contexto, Irineo citaaimportancia
da Copagril para a Lar. “A Copagril foi e
€ importante para nos, pois ao repassar a
atividade da avicultura fez com que nos
tornassemos maior, ou seja, ampliamos
necessariamente a produgdo, nos consti-
tuimos em alguém no mercado, seja ele
externo ou interno. Com isso, buscamos
um posicionamento de marca mais forte,
inclusive em marketing, o que nos enco-
rajou a contratarmos o artista Michel Teld
para ser o embaixador de nossos produtos,
profissional que dispensa qualquer comen-
tario”, ressalta.

Em relacdo a forma de tratamento com
os associados, o presidente da Lar enfatiza
que a cooperativa tem um compromisso as-
sumidoem que todos osintegrados, sejada
Lar ou Copagril, sejam exatamente iguais.
“Existem integrados Lar com proprieda-
des na é4rea de agdao da Copagril. Entdo,
independente dele ser integrante da Lar
ou por intermédio da Copagril, vai rece-
ber o mesmo tratamento. O produto dele
sera remunerado pelos mesmos quesitos.
A ragdo sera a mesma, inclusive
ja promovemos consideraveis
investimentos na industria de
racao em Entre Rios do Oeste,
que abastece principalmente os
integrados da Copagril, indtstria
que agorarecebeu equipamentos
modernos, vindos da Holanda e
que permitem a produgdo de ra-
¢ao peletizada, que proporciona
melhorrendimentonaproducao
de frangos e uma resposta mais

Diretor-presidente da Lar Cooperativa Agroindustrial, Irineo da Costa
Rodrigues: “Desde que a intercooperacdo com a Copagril comegou, o quadro de
funcionarios nas unidades de Marechal Rondon e Entre Rios do Oeste aumentou

consideravelmente.E precisamos contratar ainda mais trabalhadores”

posmva para os produtores”, expde.

Projetos de expansao

A necessidade de expansao faz com que
a Lar continue investindo nas suas quatro
plantas industriais de abate de frango. “Em
Matelandia, no inicio do segundo trimestre
de 2022, ampliaremos a producdo para
mais 120 mil frangos. Hoje ja trabalhamos
nesta unidade e na de Cascavel sete dias
por semana, o0 que nos permite a utilizagao
plena da capacidade destas duas plantas. E
tambémnasunidades de Marechal Candido
Rondon e Rolandia precisamos ampliar
o abate para os sdbados e domingos. Isso
vai acontecer brevemente, assim que os
tramites e acordos com os funciondrios
forem concluidos. Com isso, poderemos
utilizar a capacidade plena dos espagos
existentes. Nao adianta a gente pensar em
ampliar oespago fisicodasmesmasseainda
temos oportunidade de crescer com o que
ja existe. Somente com a utilizagdo de mais
dois dias por semana para o abate vamos
aumentar a producao em 40%”, enfatiza.

Irineo diz que sem ampliar espacosa Lar
esta contratandomais funcionarios. “Desde
queaintercooperagao com a Copagril come-
¢ou, o quadro de funciondrios nas unidades
de Marechal Candido Rondon e Entre Rios
do Oeste aumentou consideravelmente. E
precisamos contratar ainda mais trabalha-
dores”, antecipa.

Crise hidrica

Conforme o diretor-presidente, a Lar




e Copagril

sabe das deficiéncias que existem na
unidade de Marechal Rondon. “Nao
apenas noés, mas também industrias
como a Sooro e Frimesa sofrem pela
escassez de dgua. Na industria, antes
defazermos asuaaquisigao, a Copagril
tinha por método comprar agua, que
vinha por caminhdes pipas. Jano inicio
alteramos estaforma. Ampliamosarede
de captacao, resolvemos esta questao
e nao utilizamos mais o fornecimento
via caminhdes. A dgua € um fator de
suma importancia para as empresas

-

em Marechal Rondon poderem ampliar
suas produgdes. Também tem a questdo
de energia elétrica, especialmente em
Entre Rios do Oeste, cuja deficiéncia
nao permitia a expansao de nossa
industria local. Fizemos o que era
necessario e hoje temos energia elétrica
parao pleno funcionamento dafabrica.
Muitas vezes asindustriassao travadas
pelo Poder Publico, que nao consegue
atendé-las. E ndo estou me referindo
aos municipios, mas, sim, ao Governo
do Estado”, pontua.

A Copagril foi e é importante para
nos, pois ao repassar a atividade
da avicultura fez com que nos

torndssemos maior, ou seja,
ampliamos necessariamente

a producdo, nos constituimos
em alguém no mercado, seja ele
externo ou interno

Equipamentos para
avicultura e suinocultura

REPRESENTANTE

/

(45) 3254-5687 / 99973-9120
volmirwagner@hotmail.com
Av. Rio Grande do Sul, 313 - Centro
Marechal Candido Rondon - PR
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Novos negocios

Irineo afirmaqueaexpansaodalarpassa

tambémpelaintercooperacaocomaCopagril
“Digo para todos os integrados de frango via
Copagril que estamos muito satisfeitos com
avinda deles. A Lar oferece um tratamento
padrdo para todos os fornecedores. Nao
existe privilégio para este ou aquele. Cada
integrado recebera o valor justo, ou seja, de
acordocomositenstécnicos.Quantomelhor
o rendimento, mais serdao remunerados os
produtores”, enaltece.
Comopartedaintercooperacao,recentemente
alar concluiv a aquisi¢aojunto a Copagril da
unidade de recria de matrizes e producao
de ovos férteis, existente no municipio de
Guaira.“Haviaanecessidadedestaplantaser
integrada a Lar pela demanda de ampliacao
da producao. Vamos gerar mais empregos la
também. Inclusive, os produtores de frangos
daregidodeatuacaodaCopagrilquequeiram
investir em ovos férteis poderao fazer parte
da ampliacao deste projeto, assim como ja
temos associados da Copagrilinvestindoem
umanovaunidadedeproducaodeovosférteis
em Matelandia. Com isso, oportunizamos a
estes integrados novas oportunidades de
investimentos’, conclui Irineo.




AGROCERES MULTIMIX

investe em nova unidade
fabril em Quatro Pontes

OBRAS JAESTAO EM ANDAMENTO
NO MUNICIPIO

este més de janeiro tiveram inicio

Nno municipio de Quatro Pontes

(PR) as obras de construgido da

nova industria da Agroceres Multimix. “Com

todos os documentos necessarios devidamente

aprovados, demosinicioaosservicos de terrapla-

nagem, montagem da estagao de energia, além

de outras ag¢Oes estruturais”, informa o diretor
Ricardo Aratijo Ribeiral.

As obras civis da industria serdo desenvol-
vidas em duas etapas, conforme projeto apro-
vado pela diretoria da
empresa. “Na primei-

ra vamos construir
nossaestrutura fabril
voltada para ragdes e
concentrados de mo-
nogastricos, com oini-
cio das operagdes
dessa fabrica
previsto para
o segundo
semestre de
2023. Na se-

Ricardo Aradjo Ribeiral é o diretor da Agroceres Multimix

gunda etapa, construiremos nossa linha para
ruminanteseaestrutura para produgao dentcleos
e premixes. Como o projeto inicial j& contempla
as duas fabricas, uma boa parte das edifica¢des e
equipamentos da 2? etapa ocorrerdo em paralelo
com a construgdo da unidade de monogastricos.
Dessa maneira, estamos prevendo iniciar as ati-
vidades dessas unidades ja no segundo semestre
de 2024”, menciona Ricardo, destacando que os
investimentos a serem feitos na planta giram em
torno de R$ 100 milhoes.

Em termos de produtos, a fabrica sera cons-
truida para produzir todos os tipos de produtos
voltados para a nutri¢do animal. “Premixes, nu-
cleos, minerais, concentrados e ragdes fareladas
e peletizadas fardo parte das linhas de producao
desta industria. Além disso, o projetoja contempla
todos os protocolos exigidos para a producao de
produtos medicados, mercado importante para a
regiao”, salienta.

Ricardo destaca que a Agroceres Multimix
vem crescendo forte nos tltimos anos em todo
o Brasil, em especial na regido Sul. “Portanto, a
necessidade de uma fabrica para melhor atender o
mercado doSuljafazia parte donosso planejamento
estratégico. Faltava apenas definir o melhorlocal e
a escolha por Quatro Pontes foi por uma questao

Area onde esta sendo edificada a inddstria da
Agroceres Multimix, em frente da Frios Samolé

estratégica”, comenta.

“A escolha da cidade de Quatro Pontes para
a construgio da nossa unidade fabril foi resul-
tado de muita pesquisa e analise. A for¢a do
agronegdcio do Oeste do Parana é reconhecida
por todos. E uma grande produtora de milho,
trigo e soja e outros importantes insumos para a
nutri¢do animal. Além disso, a regido concentra
mais de 70% da criagdo e abate de suinos do
estado, mais de 10% da producao de frangos do
pais e possui uma pecudria leiteira importante
e em crescimento. Das 20 maiores cooperativas
brasileiras do setor, cinco estao na regiao Oeste
do Parand”, enfatiza o diretor.

Agrocerese Copagril falando daimportancia
das cooperativas na regido, Ricardo cita a Co-
pagril como uma referéncia. “A Copagril é uma
cooperativaadmiravel peloseu trabalho, peloque
ela representa para seus cooperados e pela sua
importancia para a regidao. Nossa parceria vem
de mais de cinco anos e esté crescendo cada vez
mais. Atualmente, a Copagril esta entre os prin-
cipais clientes da linha de suinos da empresa. E
exatamente porisso trabalhamos arduamente com
nosso time para poder atender as demandas que
chegam para nds por parte da cooperativa e seus
associados. Danossa parte, estamos trabalhando
forte paraestenderessa parceria por muitosanos”,
evidencia o diretor da Agroceres Multimix.

Premixes, nucleos, minerais,
concentrados e ra¢oes fareladas e
peletizadas fardo parte das linhas

de produc¢do da inddstria



MAIS LUCRATIVIDADE E COM
SUSTENTABILIDADE NA SUA LAVOURA!

Os produtos da BioHanusch chegaram para proporcionar mais eficiéncia na produgao, menor investimento em insumos quimicos e melhor margem de
lucro na produgao. Etudo dentrodas condigdes ambientais saudaveis, tanto para o produtor quanto para o consumidor.
Produtosindicados para o cultivo de soja, milho, trrico, pecuaria, florestal, hortifrutigranjeiros, aquaticos e outros.

NOSSO0S PRODUTOS

NITRO 3.3
E um fertilizante organomineral que possui N i.'.ro - 3 3
alto potencial em fornecer nitrogénio, elemento .
(. )

base da proteina consequentemente da vida,

F-TOL800ATM

E um fertilizante organomineral extreman-
te catidnico, que ira ativar os fertilizantes e sais " F-TOL
minerais do solo, trazendo potencial enraizador 8000tm

para as plantas, equilibrando estas nutricional- fornecendo este elemento através do formato Py
mente, deixando-as protegidas e com maior molecular, resultado de sua formulagao com pH
resisténcia sobre as enfermidades que de3,3.

poderiam afeta-las.

Sua performance
estaem:

- Separar a agua
da raiz em caso de

Ele é indicado para grandes culturas, como soja, milho, feijao, trigo,
entre outras. Dentro destas culturas atua equilibrando as plantas,
principalmente como:

- Fonte demicronutrientes;

-> Consarcio de microrganismos;

encharcamento; - Ativa os sais minerais;
- Ativa sais mine- - Potencializaos minerais do solo.
rais inativos;

BIODETOX
Com apenas umlitro/60 toneladas de massa verde promovera a:

- Promove o au- .
:

. g

: - Descontaminagdo da massa;
.

.

mento gradativo da
fertilidade do solo;

- Aumenta o vigor
e pesodos graos;

- Aumenta o sis-
temaradicular;

- Diminui o acamamento de plantas;

- Promove melhores condigoes fisicas do solo.

-> Aceleraafermentacao;
- Favorece adigestibilidade.

o lllll__l___.____.__._..% NFIXACELERADORDECOMPOSTAGEM
. - Descontaminagdo da massa (através da inoculagdo de micro-
CFIXACELERADOR DECOMPOSTAGEM ' organismos benéficos);
VANTAGENS: ; - Fixagéo de nitrogénio;
- Descontaminagao da massa, ' - Diminuigao de odor (fixagdo da amdnia);
- Acelera a fermentagao; p - Acelera a fermentacao;
- Equilibra o ambiente; . - Eliminagao do criatdrios de moscas.

= FixagdodeC. Ele é indicado para grandes culturas, como soja, milho, feijao, trigo,
----------------------------------------------------- s entre outras. Dentro destas culturas atua equilibrando as plantas,
principalmente como:

-> Fonte de micronutrientes;

- Consorcio de microrganismaos;

- Ativa 0s sais minerais;

- Potencializa os minerais do solo.

* NITROCP

© APLICAGAO:ETES
. Com um litro/10m? de lamina de agqua aplicado a cada trés dias
. promoveraa:

. - Diminui¢cao dos sé-lidos;

! - Fixagao dos fés-foros enitrogénio,

: - Fixagao de fosforo e nitrogénio;

. - Fixacéo de carbono;

. - Descontaminagao;

: - Qualidade de &gua;

; = Diminuig&o do odor.

Composto por lactobacillus, o NITRO CP é responsavel pela quebra
de matéria organica e redugao de carga na saida da lagoa, além de fixar

A compostos formados por fasforo, nitrogénio e enxofre; reduzindo
N também maus odores causados pelo tratamento.

Fale conosco pelos telefones: APOIO:
Armindo Luiz Hanusch (sscio): (45) 99920-1126 (+]
Rua Gernot Reuter, 672, Barracio Médulo Industrial 01, Lucas Primo (S6CI0 E ENGENHEIRD AGRONOMO): (45) 99963-9640 B I o PA R K
Parque Industrial Il, denominado [rio Jacob Welp Marcio (encenrero acronomo): (45) 99833-9232
Marechal Candido Rondon - PR Dirceu Baumgartner (recnico acricoLs): (45) 99974-8731
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DIA DE CAMPO DA (OPAGRIL

EVENTO E EXCELENTE OPORTUNIDADE
PARA 0S ASSOCIADOS CONHECEREM
NOVAS TECNOLOGIAS E ESTAREM EM
CONTATO DIRETO COM OS PARCEIROS
DA COOPERATIVA

Jodo Livi/OPE

Superintendente agropecudrio da Copagril e
coordenador do Dia de Campo, Enoir José Primon:
“Mais uma vez o evento mostrou a
importancia das parcerias”

Dia de Campo 2022 da Copagril,
o Show do Agronegdcio, contou
comaparticipagaode170empresas
parceiras dacooperativa. “Todos osexpositores
530 nossos parceiros, inclusive das atividades
diarias desenvolvidas pela cooperativa”, des-
taca o superintendente agropecudrio, Enoir
José Primon, também coordenador do evento.

Para Primon, o evento, mais uma vez,
mostrou aimportancia das parcerias. “Foi uma
excelente oportunidade para os associados e o
publico em geral conhecer as alternativas de
produgdo que a cooperativa proporciona em
conjunto com as empresas parceiras. Muitos
experimentos apresentados sao frutos de pes-
quisasrealizadasnonossocampoexperimental,
ou seja, € algo que esta adaptado para a nossa
regido de atuagdo”, ressalta.

“Muitos dos produtos vendidosnomercado
podem terdiferencaderesultadodeumaregido
paraoutra. O que foimostrado aqui, temos con-
fianga, € o que esta adaptado a nossa realidade
de produgao”, enaltece.

Segundo ele, ha muita coisa testada na re-
gido de Cascavel, mas, que devido a questdes

climaticas, nao apresenta o mesmo resultado.
“Precisamos testar os produtos com o nosso
clima e ver os resultados que proporcionam.
E no Dia de Campo temos exatamente a opor-
tunidade de mostrar, através das empresas
parceiras, osresultados mais convenientes para
0s nossos associados”, salienta.

Rentabilidade para o associado

Osuperintendenteagropecuarioafirmaque
aCopagril tem por premissabuscaralternativas
viaveis e econémicas para os seus associados.
“Temos que analisar antecipadamente as
oportunidades, variedades, produtos que
tragam menor custo de producdo e maior
rentabilidade para o associado. Esta € a missao
da cooperativa. E nestes trés dias tivemos
a oportunidade de fazer esta amostra aos
integrados da Copagril”, pontua.

No quesito pesquisa, Primon cita que mui-
tosprodutossaoanalisadosnodecorrerdoano.
“O setor do agronegdcio vem se modernizando
acadaano.Saomuitasmodificagdes que aconte-
cem deum ano paraooutro, sejaem variedades,
tipos de defensivos, produtos veterinarios,
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equipamentoseoutros. Porexemplo,nosetorde
defensivos, cada vez mais produtos estao che-
gando ao mercado com mais eficiéncia e menor
agressao ao meio ambiente. E na produgao de
graos, énotdria a diferenca que a tecnologia tem
feito em favor dohomem do campo”, assegura.

Para que as empresas parceiras possam
apresentar seus produtos no Dia de Campo, a
Copagril exige queasmesmas fagambateriasde
testes na estagao experimental da cooperativa.
“Todas as empresas parceiras de sementes e
defensivos utilizam nosso campo experimental
eno Dia de Campo conseguem mostrar in loco
oresultado dos seus experimentos”, menciona.

Os produtos testados e aprovados podem
ser colocados a disposigao dos associados, atra-
vés das lojas ou dos departamentos proprios
da Copagril. “Nds somos os responsaveis por
aquilo que é oferecido aos associados”, expoe.

Seguranga na indicacao dos produtos
Primon faz questao de frisar sobre a seguranga
dos produtos indicados aos associados. “Tenho
convicgdo quanto a seguranga dos produtos
oferecidos, que sao de qualidade e eficiéncia,

Meurer Videos

Precisamos testar os produtos com o nosso
clima e ver os resultados que proporcionam.
E no Dia de Campo temos exatamente
a oportunidade de mostrar, através das
empresas parceiras, os resultados mais
convenientes para os nossos associados

comoobijetivodesempre proporcionaromelhor
custo-beneficio para o associado. Dos nossos
parceiros, as empresas fornecedoras, muitas
estdo conosco ha muitos anos. Fornecemos
produtos quetemosacertezade queasempresas
parceiras vao dar o suporte necessario, seja a
Copagril, seja aos associados. Temos assisténcia
técnica das empresas dentro da Copagril e a
garantia da eficiéncia e qualidade dos insumos,
proporcionando qualidade e resultados para os
produtores”, evidencia.

Ele diz que a Copagril pode garantir o que
fornece aos associados, gracas as parcerias so-
lidas. “As parcerias dao garantia, e seguranga
que precisamos para proporcionar ao produtor
maior assertividade em sua propriedade”,
enaltece.

“E claro que as empresas parceiras detém a
tecnologia dos produtos oferecidos pela Copa-
gril. Precisamos nos manter fortes no mercado.
E com ajuda de bons parceiros, mercado, pois
juntos temos a forga e a capacidade necessaria
paraisso”.

Os parceiros trazem as novidades, as tec-
nologias e novas oportunidades, mostram isso

Ppara nossas equipes e nds levamos até nossos
associados, relata.

Comodestaquedemaiseste Diade Campo,
Primon aponta a oportunidade de conseguir
apresentar produtos testados durante o ano e
que se destacaram nas mais diversas varieda-
des, seja plantio, colheita, entre outros. “Tam-
béméprecisodestacarasareas desuinocultura,
piscicultura, avicultura e bovinocultura, que
trouxeram muitas novidades em favor dos
nossos associados”, lembra.

Conforme o superintendente agrope-
cuario, a Copagril esta comprometida em
buscar as melhores solu¢des de produgdes
para os associados, apresentando-as nos
trésdiasdoShowdoAgronegocio. Estamos
indo atras, as empresas estido ajudando,
trazendo e adequando o0 que é necessario.
$0 n3o podemos resolver os problemas
das intempéries, mas, ainda assim, con-
seguimos prevenir o associado para que
ele tome as melhores decisdes e caso haja
algum impacto negativo, que seja o menor
possivel”, ressalta.

Neste sentido, ele informa que a Co-
pagril tem buscado as melhores solugdes,
através dos seus setores de assisténcia téc-
nica, agronomica eveterinaria, procurando
escolher sempre os melhores fertilizantes,
as melhores sementes, os melhores de-
fensivos e os melhores equipamentos e
magquinarios. “Também damos o suporte
paraqueoassociadotenhaoseguroagricola
paraque,emcasodealgumainsegurancade
producao, tenha como minimizarosimpac-
tos causados pelas intempéries”, finaliza.
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Momentos no
Dia de Campo Copagnl
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Avicultura & Suinocultura
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